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Imi¢ i nazwisko

Elzbieta Bombinska

Posiadane dyplomy, stopnie naukowe:

Doktor nauk ekonomicznych w zakresie ekonomii, czerwiec 2001

Miejsce uzyskania: Akademia Ekonomiczna w Krakowie (obecnie Uniwersytet Ekonomiczny w
Krakowie), Wydziat Ekonomii

Tytut rozprawy: Zdolnos¢ konkurencyjna gospodarki Polski w okresie transformacji systemowej
na tle Czech i Wegier

Promotor: Prof. AE dr hab. Bogumita Szopa (AE w Krakowie)

Recenzenci:  Prof. dr hab. Jozef Misala (SGH w Warszawie)

Prof. dr hab. Stanistaw Lis (AE w Krakowie)

Magister ekonomii, w zakresie ekonomiki i organizacji handlu zagranicznego, specjalno$é
mig¢dzynarodowe stosunki gospodarcze, pazdziernik1992

Miejsce uzyskania: Akademia Ekonomiczna w Krakowie (obecnie Uniwersytet Ekonomiczny w
Krakowie), Wydziat Ekonomii

Tytut pracy:Funkcjonowanie eksportu na przyktadzie dziatalnosci Przedsigbiorstwa Eksportu
Wewnetrznego PEWEX w latach 1989 — 1991

Promotor: Dr Klemens Budzowski

Informacja o dotychczasowym zatrudnieniu w jednostkach naukowych

Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie, Kolegium Ekonomii, Finansow i Prawa (wcze$niej
Akademia Ekonomiczna w Krakowie, Wydziat Ekonomii i Stosunkéw Migdzynarodowych),
Katedra Handlu Zagranicznego; zajmowane stanowiska:

- adiunkt [1.10.2001 — kontynuacja]

- asystent [1.10.1993 — 30.09.2001]

Krakowska Akademia im. Andrzeja Frycza Modrzewskiego (wczesniej Krakowska Szkota
Wyzsza im. Andrzeja Frycza Modrzewskiego); zajmowane stanowiska:
- wyktadowca [1.10.2001 — 30.09.2007]



Wyzsza Szkola Zarzadzania i Bankowosci w Krakowie; zajmowane stanowiska:

- wyktadowca [1.10.2005 — 30.09.2016]

Omowienie osiagniecia naukowego, o ktorym mowa w art. 219 ust. 1 pkt. 2 ustawy z dnia

20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce

4.1. Tytul osiagniecia naukowego

Bombinska E. (2021), Modele swiadczenia ustug w handlu migdzynarodowym, \Wydawnictwo
Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie, Krakow (ISBN 978-83-7252-853-7).

Recenzenci wydawniczy:
Prof. dr hab. Elzbieta Czarny (SGH w Warszawie)

Prof. dr hab. Barbara Jankowska (UE w Poznaniu)

Moje gtéwne osiagnigcie naukowe stanowi wskazana wyzej monografia naukowa, wydana
przez Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie. Do charakterystyki
zglaszanego osiagnigcia zostaly wykorzystane w duzym stopniu wybrane fragmenty

wymienionej pracy.
4.2. Uzasadnienie wyboru problematyki badawczej

Jedna z tendencji rozwojowych wspodtczesnego handlu $wiatowego jest intensyfikacja
wymiany ushug i systematyczny wzrost jej znaczenia jako formy migdzynarodowej wspotpracy
gospodarczej. Przejawem tych zmian jest obserwowana w skali $wiata i poszczegdlnych krajow
wyzsza dynamika obrotéw ustugowych w poroéwnaniu z wymiang towarowsa; od 1995 r., w
ktorym weszly w zycie postanowienia Uktadu ogdlnego w sprawie handlu ustugami (General
Agreement on Trade in Services - GATS), do roku 2020 warto$¢ $wiatowego handlu ustugami
wzrosta blisko pigciokrotnie, podczas gdy wolumen obrotow towarowych zwiekszyt sie w tym
samym okresie niespetna cztery razy [UNCTADstat 2021]. Pomimo wysokiej dynamiki wzrostu
udziat ustug w miedzynarodowej wymianie handlowej wciaz pozostaje na niskim poziomie;
wedlug statystyk bilansu platniczego w 2020 r. generowaly one niespelma 23% wartosci
$wiatowych obrotow handlowych. Dominacja towarow w handlu $§wiatowym pozostaje w
ewidentnej sprzeczno$ci z rola, jaka sektor ustlug odgrywa w gospodarkach poszczegodlnych
panstw i catej gospodarki $wiatowej. Odpowiada on bowiem za ponad 2/3 $wiatowego PKB i
daje miejsca pracy ponad 56% zatrudnionych. Rozbiezno§¢ pomiedzy dominujacym

znaczeniem sektora ustugowego w gospodarkach poszczegdlnych krajow a relatywnie niskim



udziatem ustug w przeplywach gospodarczych tych panstw z zagranica wzbudzita moje
zainteresowanie i zrodzila pytanie o przyczyny takiego stanu rzeczy. Uznatam, Ze jedng z nich
moze by¢ niedoszacowanie obrotow migdzynarodowego handlu ustlugowego, ktore jest
zwigzane ze sposobem jego definiowania oraz wynikajacg z przyjetej definicji metodyka

pomiaru.

Czym jest migdzynarodowy handel ustugami? Warto przede wszystkim zauwazy¢, iz
dzialalno$¢ ustugowa przez bardzo dtugi czas byla przedmiotem analiz prowadzonych
wylacznie w konteks$cie gospodarki krajowej. Panowalo powszechne przekonanie o
niechandlowymcharakterze ustug w wymiarze miedzynarodowym, wynikajacym m.in. z
ograniczonej mozliwosci bezposredniego kontaktu ushlugodawcy i ustugobiorcy koniecznego
podczas $wiadczenia ustugi. Jesli rozwazano migdzynarodowy handel ustugami, to zazwyczaj w
zwiazku z wymiang towardéw, ktorej towarzyszyly ustugi komplementarne (np. transportowe).
Sposob postrzegania ushug jako przedmiotu migdzynarodowej wymiany handlowej zaczat sig¢
zasadniczo zmienia¢ dopiero w potowie lat 80. XX, m.in. pod wptywem dazenia do wilaczenia
kwestii liberalizacji handlu ustugami w zakres rokowan wielostronnych prowadzonych na
forum Uktadu Ogolnego w sprawie Taryf Celnych i Handlu (GATT). Rozpoczety wowcezas
ozywiony dyskurs naukowy, zmierzajacy do stworzenia odpowiednich ram teoretycznych, ktore
miaty stanowi¢ punkt wyjscia przyszlych negocjacji zaowocowal licznymi propozycjami
definicji migdzynarodowej wymiany ushug. Duza cze$¢ z nich, co istotne, wskazywata na
zrdznicowanie sposobow $wiadczenia ushug w skali miedzynarodowej, taczac je nie tylko z
transgranicznym przeptywem ustug, lecz takze z przemieszczaniem si¢ czynnikow produkcji
niezbednych do ich $wiadczenia oraz migracja ustugobiorcéw. Podobne podejscie zostato
réwniez przyjete w Ukladzie ogélnym w sprawie handlu ustugami. GATS, nie podajac
precyzyjnych definicji ani samej ushugi, ani tez migdzynarodowego handlu ustugami, wskazat

na cztery modele $wiadczenia ustug (modes of supply) w skali migdzynarodowe;j (tabela 1).

W GATS przyjeto bardzo szeroki sposéb ujmowania handlu uslugami. Wykracza on
poza tradycyjny sposob postrzegania handlu miedzynarodowego, w ktérym transakcja wymiany
— w tym przypadku ustug - jest dokonywana miedzy rezydentem i nierezydentem danego kraju i
jako taka znajduje swoje odzwierciedlenie w statystykach bilansu ptatniczego. W odroznieniu
od definicji handlu sensu stricto, interpretacja handlu ustugami w GATS jest ujeciem Sensu
largo, w ktorym eksponowane sa zroznicowane formy $wiadczenia ustug w wymianie

mi¢dzynarodowej, nie za$ jej konsekwencje ptatnicze.



Tabela 1. Modele §wiadczenia ustug w handlu miedzynarodowym wyroéznione w GATS

Model handlu Charakterystyka modelu

Handel transgraniczny, | Ustuga jest §wiadczona z terytorium jednego cztonka WTO na terytorium innego kraju
M1 cztonkowskiego. W tym modelu ustuga przekracza granice, podczas gdy ustugodawca i
ushugobiorca pozostaja w swych krajach; sposob sprzedazy jest zatem zblizony do
sprzedazy towaréw w handlu mi¢dzynarodowym.

Zagraniczna W tym modelu §wiadczenia ustuga nie przekracza granicy; przekracza ja natomiast
konsumpcja ustug, M2 ushugobiorca, ktory udaje si¢ do panstwa ustugodawcy, dokonujac w nim zakupu i
konsumpcji ustugi.

Obecno$é handlowa w Ushluga jest $wiadczona przez ushugodawce z jednego kraju czlonkowskiego przez
kraju §wiadczenia obecnos¢ handlowa na terytorium ushugobiorcy - innego cztonka WTO. W tym modelu
ustugi, M3 granicg¢ przekracza kapital produkcyjny, czynnik wytworczy nalezacy do ustugodawcy,

dzieki ktoremu dostarcza on swe ustugi poprzez utworzone w kraju ustugobiorcy filie,
oddziaty i przedstawicielstwa

Obecnos$¢ osob Ustuga, podobnie jak w M3, jest §wiadczona na terytorium kraju ustugobiorcy, przy
fizycznych czym $wiadczenie to jest wykonywane przez osoby fizyczne udajgce si¢ do tego kraju i
Swiadczacych ustugi, wykonujagce prace w ramach samozatrudnienia, zatrudnienia czasowego lub
M4 delegowania pracownikow

Zrédlo: opracowanie wlasne na podstawie (Uklad ogélny. .. 1998)

Zaproponowany w GATS sposob interpretacji migdzynarodowego handlu ustugami jest
powszechnie akceptowany i przywotywany w wigkszos$ci publikacji naukowych poswieconych
problematyce wymiany ustlug. Ich przeglad wskazuje jednak na wystepowanie istotnej luki
badawczej: analizy obrotow handlu ustugami w przekroju modeli $wiadczenia ustug sa
rzadkos$cia, w szczegolnosci w odniesieniu do Polski. Moze to dziwi¢, zwazywszy iz od wejscia
w zycie postanowien Uktadu minglty juz ponad dwie dekady. Ponadto obserwacja realnych
procesoOw gospodarczych dowodzi, ze w praktyce coraz wigcej uslug moze by¢ i jest
dostarczanych z wykorzystaniem wiecej niz jednego sposobu $wiadczenia ushug.
Dywersyfikacji stosowanych przez przedsigbiorstwa ustugowe modeli §wiadczenia ushug
sprzyjajag m.in.: postep technologiczny, liberalizacja krajowych i migdzynarodowych regulacji
dziatalnosci ustlugowej oraz rozwoj form umiedzynarodowienia dziatalnosci przedsigbiorstw.
Postep technologiczny, zwlaszcza w obszarze komunikowania si¢ za posrednictwem Internetu,
stworzyt przede wszystkim mozliwo$¢ quasi bezposredniego kontaktu odlegltych od siebie
geograficznie ustugodawcoéHw 1 ustugobiorcow. W przypadku niektorych rodzajow ustug
pozwolil on nada¢ materialny charakter efektom dziatalnosci ustugowej (np. poprzez ich zapis
na nosnikach elektronicznych) lub utatwil proces standaryzacji $wiadczenia ustug (np.
ksiggowych), co — z perspektywy ustugobiorcy, zwlaszcza odlegtego geograficznie — stworzyto
pewng mozliwos¢ oceny jakosSci ushugi przed jej nabyciem. Stopniowe redukowanie barier
dostepu do krajowych rynkow uslug dla zagranicznych ustugodawcow, eliminowanie
ograniczen w transgranicznych przeptywach oséb (ustugodawcéw i ustugobiorcow) oraz

kapitatu bezposredniego lokowanego w sektorze ustug pozwolito z kolei na §wiadczenie ustug
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zagranicznym odbiorcom w formach wykraczajacych poza ,tradycyjne” przemieszczanie si¢
przedmiotu wymiany handlowej przez granice, zapewniajacych jednoczes$nie nierozdzielnosé

procesu produkcji i konsumpcji ustugi oraz bezposredni kontakt ustugodawcy z ustugobiorca.

Pomimo bardzo szerokiej interpretacji handlu ustugami przyjetej w GATS, rozwoj
koncepcji i badan dotyczacych procesow serwicyzacji produkcji przemystowej poddat w
watpliwos¢, czy sposob ujmowania handlu ustugami zawarty w Ukladzie wyczerpuje wszystkie
sposoby ich dostarczania za granice. Swego rodzaju no$nikami ustug sa bowiem roéwniez
przemieszczajace si¢ przez granice towary, w ktorych ustugi te sa uprzedmiotowione lub z
ktérymi sg zwigzane. Fakt ten stworzyl podstawy do sformutowania przed kilkoma Ilaty
koncepcji kolejnego modelu §wiadczenia ustug w handlu miedzynarodowym, okreslonego w
literaturze jako model pigty (M5). W Polsce badania nad tym modelem handlu sg prowadzone,
ale jedynie w kontekscie analiz handlu wartoscig dodana, ktory nie wyczerpuje w peini istoty
MS. Ponadto w analizach tych, prowadzonych z perspektywy miedzynarodowych stosunkéw
gospodarczych i handlu mi¢dzynarodowego, ich autorzy nie odnosza si¢ problematyki modeli
$wiadczenia uslug. Stanowi to kolejna luke badawcza, ktorej wypetienie stato si¢ przestanka

wyboru obszaru badawczego mojej monografii.

Oprocz sposobu definiowania migdzynarodowego handlu ustlugami, za kolejng mozliwg
przyczyne niskiego udzialu uslug w obrotach $wiatowego handlu uznatam wynikajaca z
przyjetej definicji metodyke jego pomiaru. Dominujaca cze$¢ prowadzonych obecnie badan nad
migdzynarodowa wymiang ushug, w szczegodlnosci badan polskich naukowcow, jest oparta na
statystykach bilansu ptlatniczego. Tymczasem metodyka handlu uslugami stworzona przez
Migdzynarodowy Fundusz Walutowy (MFW) nie odpowiada sposobowi ujmowania tej
wymiany, jaki przyjeto w GATS. Kluczowym jej niedostatkiem jest brak mozliwosci
identyfikacji obrotow ustugowych w przekroju poszczegdlnych modeli ich $§wiadczenia, a
przede wszystkim catkowite pomijanie w statystykach bilansu ptatniczego uslug §wiadczonych
w trybie modelu M3. Statystyki te nie pozwalajag réwniez na ocen¢ wielkosci handlu
realizowanego w formie modelu M5. Ograniczony zakres stosowanych dotychczas metod
badawczych, umozliwiajgcy analiz¢ jedynie pewnego fragmentu migdzynarodowych

przeplywow ustug, mozna zatem uznac za kolejna, istotng luke badawcza.

Modele handlu ustugami wzbudzajg coraz wieksze zainteresowanie badaczy
podejmujacych — czy to z perspektywy miedzynarodowych stosunkow gospodarczych, czy tez
biznesu migdzynarodowego — probe okreslenia wszystkich form, jakie wykorzystuja krajowe
przedsigbiorstwa uslugowe w dostarczaniu swych ushug za granice. Zainteresowanie modelami
$wiadczenia ustug w handlu migdzynarodowym przektada si¢ na wzrost liczby publikacji
naukowych, gtéwnie zagranicznych. W Polsce wcigz nie ma zwartego opracowania

monograficznego, ujmujacego kompleksowo problematyke zréznicowanych modeli
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$wiadczenia ustug i metod ich pomiaru. Stanowi to wartg zagospodarowania luke badawcza i

uzasadnia wybor obszaru badawczego w mojej monografii.

Mam glgbokie przekonanie, ze tematyka podjeta przeze mnie w monografii jest
aktualna i wazna. Ma ona istotne znaczenie nie tylko dla polityki handlowej i podejmowanych
na forum miedzynarodowym negocjacji w obszarze handlu ushugami. Identyfikacja modeli
$wiadczenia ushug i ocena rozmiaréw wymiany handlowej prowadzonej z ich wykorzystaniem
jest rowniez niezbedna do wszechstronnej oceny wplywu relacji gospodarczych z zagranica na

krajowe sektory ustug.

4.3. Cele, hipotezy i metody badawcze

Gléwnym celem pracy byla proba weryfikacji i okre§lenia znaczenia ustug w handlu
migdzynarodowym. W zwiazku z przypuszczeniem, ze ich relatywnie niewielki udzial w
obrotach $wiatowego handlu jest skutkiem przyjetego sposobu definiowania i metodyki
pomiaru mi¢dzynarodowej wymiany ustug, osiggniecie celu gtownego wymagato realizacji

kilku celow szczegolowych. W ramach czeSci teoretyczno-przegladowej badan zaliczytam do

nich:

ClL: okreslenie 1 opis form (modeli) migdzynarodowej wymiany ustug,

C2:  przedstawienie mechanizméw ekonomicznych stanowigcych podstawe handlu
ustugami, z uwzglednieniem wystgpujacych w nim sposobow $wiadczenia ustug,

C3:  prezentacje rozwoju metodyki badan handlu ustugami i jej aktualnego stanu,

C4:  wskazanie istniejacych ograniczen i barier pomiaru obrotéw ustugami,

Z kolei celem badan w cze$ci empirycznej bylo wyznaczenie warto$ci handlu ustlugami z

uwzglednieniem wszystkich zidentyfikowanych form §wiadczenia ustug (C5).

Weryfikowana w pracy glowna hipoteza badawcza zostata sformutowana nastepujaco:
przyczyng rozbieznosci pomiedzy dominujacym znaczeniem sektora ustlugowego w
gospodarkach poszczegdlnych krajow i relatywnie niskim udziatem uslug w przeptywach
gospodarczych tych panstw z zagranicg jest niedoszacowanie obrotdéw mi¢dzynarodowego
handlu ustugowego, ktore jest zwigzane ze sposobem jego definiowania oraz wynikajaca z

przyjetej definicji metodyka pomiaru.

W kontekscie tak sformutowanego celu gtéwnego i celow czgstkowych staralam sie¢

udowodnig, ze:



1/ sposdb ujmowania mi¢dzynarodowej wymiany ustug, jaki zostat przyjety w Ukladzie
og6lnym w sprawie handlu ushugami, nie wyczerpuje wszystkich form ich $wiadczenia w

wymiarze mi¢dzynarodowym — hipoteza H1;

2/ powszechnie stosowany sposob pomiaru obrotow miedzynarodowej wymiany uslug w
oparciu o statystyki bilansu ptatniczego powoduje istotne zanizenie wartosci handlu ustugami —

hipoteza H2.

Realizacja postawionych celéw 1 weryfikacja hipotez badawczych wymagaty
zastosowania roznych metod badawczych. W  czgéci  teoretyczno-przegladowej
przeprowadzitam krytyczna analize i syntezg literatury przedmiotu, postugujac si¢ metoda
analizy i1 krytyki piSmiennictwa. W analizie dorobku literatury przedmiotu z zakresu teorii
handlu migdzynarodowego, bezposrednich inwestycji zagranicznych oraz teorii ustug,
skoncentrowatam si¢ wylacznie na zagadnieniach istotnych dla osiggniecia zatozonych celow
badawczych i weryfikacji postawionych hipotez. Zastosowalam podej$cie badan posrednich
(deskresearch), wykorzystujace dane wtorne o charakterze jakosciowym. Zrodta danych
stanowity gtéwnie publikacje zagraniczne dotyczace problematyki handlu ustugami, uznane w
swiatowe;j literaturze przedmiotu, w mniejszym zakresie — z uwagi na ich relatywnie skromny
zasOb - opracowania krajowe. Wykorzystatam rowniez metod¢ badania dokumentow, w
szczeg6lnosci dokumentow WTO i MFW, a takze rozumowanie indukcyjne i dedukcyjne. W
czes$ci empirycznej pracy zastosowatam podejscie ilosciowe typu deskresearch (analiza danych
zastanych, badania wtorne), wykorzystujac metode porownawczej analizy wskaznikowej oraz

metody analizy input-output.

Podstawowa bariera pomiaru mig¢dzynarodowego handlu ustugami pozostaje
ograniczona — w wymiarze czasowym, podmiotowym i galeziowym - dostgpnos¢ danych
statystycznych. Niedobor danych dotyczy przede wszystkim statystyk zagranicznych jednostek
zaleznych, ktore sa dostgpne wylacznie dla krajow cztonkowskich UE oraz cztonkow OECD.
Nalezy jednak podkresli¢, iz w rzeczywistosci dostepnos¢ statystyk ma — ze strony
publikujacych je instytucji — wyltacznie deklaratywny charakter: szeregi czasowe sa
niekompletne lub tez — z uwagi na poufny charakter danych — sg publikowane na bardzo
wysokim poziomie agregacji. Dlatego tez jedynie tam, gdzie bylo to mozliwe, w monografii
zaprezentowalam wyniki badan wlasnych, natomiast w duzym stopniu wykorzystatam wyniki —
wcigz bardzo nielicznych — badan innych autorow, w tym badan handlu ustugami, jakie sa
prowadzone przez WTO, Eurostat, US Bureau of Economic Analysis oraz OECD. Nalezy przy
tym podkresli¢ petng spojnos¢ metodologiczng badan wymienionych instytucji, wynikajaca ze
stosowania przez nie rekomendacji Manual on Statistics of International Trade in Services
(MSITS).



Korzystanie z wynikdw badan réznych instytucji rodzi problem braku ich jednolitosci
czasowej. Niestety, nie udato si¢ go unikngé¢ w prezentowanych analizach. Przytaczane w
monografii dane na ogét dotycza jedynie wybranych lat okresu 2005-2018 oraz wybranych
krajow, w tym Polski. Tam, gdzie bylo to mozliwe, zaprezentowalam szeregi czasowe, cho¢ w
wigkszosci przypadkéw przywolywane wyniki badan stanowig dane poréwnawcze z poczatku i

konca okresu badanego przez dang instytucje lub tez sg to dane wylacznie dla jednego roku.

4.4, Struktura monografii

Struktura  monografii  nawigzuje do  teoretyczno-empirycznego  charakteru
prowadzonych badan. Ksigzka zawiera pie¢ rozdziatow, sposrod ktorych cztery pierwsze maja
charakter teoretyczno-przegladowy i tworza konceptualng warstwe¢ badan. Pigty rozdziat
monografii z kolei zawiera wyniki badan empirycznych. Poszczegdlne rozdziaty stanowia
kolejne etapy badan, podczas ktorych staratam si¢ osiggna¢ poszczegdlne cele badawcze i

zweryfikowa¢ sformulowane we wstepie pracy hipotezy badawcze.

Rozdziat pierwszy stanowi wprowadzenie do omawianej problematyki, a jego celem
jest wyjasnienie i uporzadkowanie podstawowych poje¢ zwigzanych z migedzynarodowa
wymiang ustug. Na poczatku przedstawitam definicje ustug oraz okreslitam cechy odr6zniajace
je od towardéw, wskazujac na wcigz wystgpujace, a wrgcz narastajgce w warunkach
dynamicznych przemian technologicznych dylematy dotyczace istoty ustug. Ich wyrazem jest
m.in. pojawienie si¢ obok towarow i ustug trzeciej kategorii produktow - w System of
NationalAccounts (SNA) 2008 zostaly one okre§lone jako produkty przechowujace wiedze
(knowledge-capturing products), a w Central Product Classification (CPC) 2.1. jako tzw. inne
produkty. Dalszg czg$¢ rozdzialu stanowi omoéwienie migjsca ustug w migdzynarodowych
klasyfikacjach statystycznych, zaréwno klasyfikacjach dziatalnosci, jak i w klasyfikacjach
produktow. Zwrocitam w nim szczeg6lng uwage na implikacje analityczne przyjetych
standardow klasyfikacyjnych dla pomiaru obrotow miedzynarodowego handlu ustugami i
mozliwe znieksztalcenia rzeczywistych rozmiaréw wymiany uslug, jakie wynikaja z
niedoskonalosci w sposobie grupowania danych statystycznych. Nastepnie zaprezentowatam
ewolucje pogladow dotyczacych pojecia migdzynarodowego handlu ustugami, ktéra
postepowala  w drugiej polowie ubiegltego stulecia, jak rowniez omoéwitam rozwdj
najwazniejszych migdzynarodowych regulacji odnoszacych si¢ do wymiany ustug. Regulacje te
stanowig z jednej strony wazny impuls rozwoju handlu ustugami, z drugiej za$ rodza potrzebe
bardziej precyzyjnego pomiaru tej wymiany. Rozwazaniami obje¢lam nie tylko postanowienia
Uktadu ogélnego w sprawie handlu ustugami — jako fundamentu obecnego systemu
prawnomigdzynarodowego w tym obszarze - lecz takze regulacje pochodzace z okresu

poprzedzajacego GATS, w szczegolnosci Kodeksy OECD (Kodeks liberalizacji biezgcych
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transakcji niewidocznych i Kodeks liberalizacji przeptywow kapitatowych) oraz uregulowania o

charakterze multi- i plurilateralnym wprowadzone po 1995 r.

Rozdzial drugi =zostat poswigcony omodwieniu mechanizméw ekonomicznych
stanowigcych podstawe¢ miedzynarodowej wymiany ustug, z uwzglednieniem modeli ich
$wiadczenia wyr6znionych w GATS. Poniewaz Uklad ogélny w sprawie handlu ustugami
przewiduje mozliwos¢ dostarczania ustug nie tylko w formie transgranicznych przeptywow
ustug, lecz takze w wyniku przemieszczania si¢ kapitalu i osdb, w interpretacji i opisie
migdzynarodowej wymiany ustug wykorzystalam zaréwno teorie handlu miedzynarodowego,
jak i teorie bezposrednich inwestycji zagranicznych. Skoncentrowatam si¢ przede wszystkim na
ocenie mozliwo$ci wykorzystania dorobku tych teorii — sformutowanych przeciez w odniesieniu
do towarow oraz przeptywow kapitatu bezposredniego lokowanego w branzach produkcyjnych
- do analizy determinant miedzynarodowego handlu ustlugami. Ponadto podjetam probe
wskazania czynnikow, ktore w $wietle tych teorii decyduja o wyborze okreslonego modelu
swiadczenia ustug. Analiza objelam réwniez kwestie komplementarnosci i substytucyjnosci
poszczegdlnych modeli handlu uslugami. Dopeknienie rozwazan prowadzonych na gruncie
teorii handlu 1 teorii BIZ stanowi przeglad wynikow badan empirycznych zwigzanych z

omawianymi zagadnieniami badawczymi.

Trzeci rozdzial pracy w duzym stopniu petlni funkcje metodyczne. Jego celem jest
prezentacja  podstawowych  zalecen dotyczacych rodzaju danych  statystycznych
umozliwiajagcych pomiar ustug §wiadczonych w modelach handlu wyréznionych przez GATS,
jakie formutuje Manual on Statistics of International Trade in Services (MSITS). Poniewaz
rodzaj i zakres tych danych jest zdeterminowany przez interpretacje istoty poszczegdlnych
modeli GATS, na poczatku rozdziatu przedstawitam ich wyktadni¢ zawarta w MSITS. Z uwagi
na ich zlozono$¢ oraz wprowadzane przez WTO zmiany interpretacyjne, szczegélng uwage
poswigcitam modelom M3 i M4. W dalszej czgéci rozdziatu zostaty omoéwione zrodta danych
statystycznych dotyczacych wymiany wustug, w tym bilans ptatniczy oraz statystyki
zagranicznych jednostek zaleznych, ktore MSITS uznaje za zrodta podstawowe. Na
zakonczenie wskazatam najwazniejsze trudnosci i bariery pomiaru migdzynarodowego handlu

ustugami.

W zwiazku z obserwowanymi od co najmniej trzech dekad procesami serwicyzacji
produkcji przemystowej, rozumianej jako wzrost wykorzystania ustug w produkcji i sprzedazy
dobr, towary staty si¢ obecnie mniej lub bardziej ztozonymi hybrydami towardw i ushug, przy
czym — co istotne — warto$¢ komponentu ustugowego niejednokrotnie przewyzsza warto$¢
komponentu materialnego danego wyrobu. Fakt ten stworzyt podstawy do powstania i rozwoju
koncepcji pigtego modelu $wiadczenia ustug (M5), ktéoremu poswiecitam czwarty rozdziat

pracy. Model M5 okreslitam jako posredni handel ustugami, gdyz ustugi sg w nim dostarczane
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za granicg¢ w sposob posredni, mozna powiedzie¢ — niewidzialny, w wyniku transgranicznych
przeplywow towarow, w ktorych sg one uprzedmiotowione lub z ktérymi sg zwiazane. Rozdziat
czwarty rozpoczyna omoOwienie istoty serwicyzacji produkcji przemyslowej oraz jej
komponentow, co pozwolito mi w dalszej kolejnosci wyr6zni¢ trzy grupy ustug sktadajacych si¢
na obroty posredniego handlu ustugami. Zaprezentowalam réwniez handlowe konsekwencje
serwicyzacji, zarowno w postaci rozwoju posredniego handlu ustugami, jak i w odniesieniu do
modeli handlu bezposredniego, realizowanego w formie modeli GATS. Rozwazania
zakonczylam omdéwieniem metodyki badan handlu posredniego, w tym metod badawczych i
zrdédet danych, ze szczegblnym uwzglednieniem ograniczen i niedoskonatosci aktualnie

dostepnych narzgdzi badawczych.

Ostatni, piaty rozdziatl pracy stanowi jej czes¢ empiryczng. Gléwnym celem rozdziatu
jest okreslenie wartosci obrotow miedzynarodowego handlu ustugami w przekroju wszystkich
pieciu form $wiadczenia ustug, tj. czterech modeli handlu wyr6éznionych w GATS oraz modelu
MS, czyli handlu posredniego. Analiza objetam wybrane kraje, glownie kraje cztonkowskie
OECD i UE, w tym Polske, ktorej w catosci zostal poswigcony ostatni podrozdzial. Badania
empiryczne przeprowadzitam w trzech etapach, rozpoczynajac od analizy handlu ustugami
opartej wylacznie na statystykach bilansu ptatniczego, poprzez identyfikacje obrotow modeli
handlu bezposredniego, na obrotach realizowanych w ramach modelu M5 konczac.
Zamierzonym efektem takiego sposobu analizy byto ukazanie niedoskonato$ci metody pomiaru
mig¢dzynarodowej wymiany ustug, opierajacej si¢ wylacznie na danych pochodzacych z bilansu
platniczego, a takze ocena skali znieksztalcen rzeczywistej wielkos$ci obrotow handlowych,

jakie wynikajg z przyjecia takiej metody pomiaru

W zakonczeniu pracy przedstawilam najwazniejsze wnioski wynikajace z

przeprowadzonych badan oraz odniostam si¢ do przyjetych celéw i hipotez badawczych.

4.5. Wyniki badan i dyskusja

Rozbiezno$¢ pomigdzy dominujaca rola ustug w strukturze sektorowej wspotczesnych
gospodarek rynkowych, a ich relatywnie niskim udziatem w handlu miedzynarodowym stata si¢
motywem badan zaprezentowanych w niniejszej pracy. Ich celem nadrzednym byla weryfikacja
dotychczasowej pozycji ustug miedzynarodowej wymianie handlowej oraz proba ponownego
jej wyznaczenia. Gtowny cel pracy, jak rowniez cele szczegdlowe zostaly osiagniete przez
realizacj¢ kolejnych czeSci pracy, tj. czgéci teoretyczno-przegladowej i czesci empirycznej.
Synteze osiagnigtych wynikow w odniesieniu do sformulowanych celow i hipotez badawczych

przedstawiam ponizej.
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Ustugi jako przedmiot handlu miedzynarodowego

Sposob postrzegania uslug jako przedmiotu miedzynarodowej wymiany handlowej w
ciggu ostatnich kilku dekad zasadniczo si¢ zmienil, do czego w najwickszym stopniu
przyczynity si¢ zmiany w technologiach komunikacyjnych oraz powstanie i rozwdj
migdzynarodowych regulacji prawnych dotyczacych tej wymiany. Pierwszy z wymienionych
czynnikdéw przede wszystkim pozwolil w przypadku wielu gatezi ustug na przetamanie bariery
odlegltosci pomiedzy oddalonymi od siebie ustugodawcami i konsumentami ustug. Z kolei
regulacje prawne, ktorych wprowadzenie poprzedzone bylo ozywionym dyskursem
teoretycznym, wskazaly na zréznicowanie sposobow $wiadczenia ushug w  skali
miedzynarodowej, taczac je nie tylko z transgranicznym przeptywem uslug (model M1 w
GATS), lecz takze z przemieszczaniem si¢ 0sob (modele M2 i M4) i kapitalu (model M3). W
konsekwencji zmienil si¢ sposdb rozumienia pojgcia handlowosci uslug. Obok
dotychczasowego, waskiego ujecia tego terminu, zgodnie z ktorym ustugi handlowe to takie,
ktore moga by¢ przedmiotem eksportu i importu realizowanego w trybie transgranicznym (czyli
z wykorzystaniem modelu M1), pojawito si¢ ujecie znacznie poszerzone. W szerokim
rozumieniu ustugami handlowymi sg bowiem takie ustugi, ktore mozna dostarczy¢ za granicg z
wykorzystaniem co najmniej jednego modelu $wiadczenia ushug przewidzianego w GATS.

Analiza ewolucji pogladow dotyczacych pojecia miedzynarodowego handlu ustlugami
pozwolita zatem na cze$ciowe osiagniecie pierwszego celu czastkowego pracy (C1 — okreslenie

1 opis modeli migdzynarodowej wymiany ustug).

Modele handlu ustugami w teorii ekonomii i w wynikach badan empirycznych

Teoria migdzynarodowego handlu ustugami stanowi najmniej rozwini¢ta czg$¢ teorii
mig¢dzynarodowej wymiany gospodarczej. Brak powszechnie akceptowanej definicji ustug,
dlugo utrzymujace si¢ przekonanie o niehandlowym charakterze ustug, niedocenianie ich
znaczenia w mi¢dzynarodowych obrotach gospodarczych, wewngtrzne zréznicowanie ustug i
ograniczong dostepnos¢ szczegoétowych danych statystycznych dotyczacych ich wymiany
mozna uzna¢ za najwazniejsze bariery rozwoju teorii handlu ustugami (Misala 1990). Pomimo
rozpoczegtego w dekadzie lat 80. XX w. intensywnego rozwoju badan nad tg formg wymiany,
nie zostal, jak dotychczas, sformutowany ogolny, teoretyczny model miedzynarodowego handlu

ustugami.

W interpretacji i opisie rozwoju mi¢dzynarodowej wymiany uslug moze by¢
wykorzystywana przede wszystkim teoria handlu migdzynarodowego, ktora jednak — 0 czym
nie mozna zapomina¢ — zostata sformulowana w odniesieniu do wymiany towarow. Rodzi si¢ w

zwigzku z tym pytanie, czy dorobek tej teorii moze zosta¢ w prosty sposdb przeniesiony na
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handel ustugami, czy tez, by¢ moze, wymaga on adaptacji i zmian, ktére uwzgledniatyby
roznice wystepujace pomigdzy handlem towarami a handlem ustugami. Réznice te wynikajg z
dwodch podstawowych przyczyn. Pierwsza z nich sa specyficzne — w poréwnaniu z towarami -
cechy ustug, w szczegdlnosci ich niematerialno$¢ i nietrwatos¢, nierozigczno$é¢ z ushugodawca
oraz niemozno$¢ standaryzacji. Druga przyczyna zwigzana jest natomiast ze zréznicowanymi
sposobami $wiadczenia ustug w handlu migdzynarodowym. W modelu M1 wyr6znionym w
GATS, ustugi - podobnie jak towary - sa dostarczane za granice w formie przeptywow
transgranicznych, jednak pozostate sposoby $wiadczenia ustug nastepuja w wyniku
przemieszczania si¢ 0sob (ustugodawcy — w modelu M4 lub ustugobiorcy — w modelu M2) lub
kapitatu (model M3). Z tego wzgledu dla opisu tych modeli $§wiadczenia ustug niezbedne
wydaje si¢ wykorzystanie — obok teorii handlu — rowniez dorobku teorii migracji czynnikow

produkcji, zwlaszcza teorii bezposrednich inwestycji zagranicznych.

Zaprezentowany w monografii przeglad teorii handlu miedzynarodowego oraz teorii
bezposrednich inwestycji zagranicznych w petni potwierdzit mozliwo$¢ wykorzystania ich
dorobku do analizy determinant miedzynarodowego handlu ustugami z uwzglednieniem — co
istotne - modeli $wiadczenia ustug wyr6znionych w GATS. W omowionych w pracy teoriach
handlu migdzynarodowego do najwazniejszych przestanek wymiany ustlugami naleza:
zroéznicowanie krajow w zakresie przewag komparatywnych 1 poziomu rozwoju
technologicznego, warunki popytu i podazy wystepujace na rynkach tych krajow, a takze
wystepowanie korzysci skali produkcji i zbytu. Z kolei w $wietle teorii BIZ rozwdj modelu
obecnosci handlowej (M3) jest determinowany motywami, jakimi kieruja si¢ ustugodawcy;
mogg to by¢ zarbwno motywy rynkowe, efektywno$ciowe, jak i zasobowe. Teorie handlu i
teorie BIZ wskazuja zatem na zréznicowane przestanki i czynniki rozwoju migdzynarodowej
wymiany ustug. Heterogeniczno$¢ ustug w petni uzasadnia proby wyjasniania i opisu ich handlu

z wykorzystaniem réznych uje¢ badawczych, eksponujacych wage réznych determinant.

W opisie migdzynarodowego handlu ustugami warto ponadto uwzglednia¢ dodatkowe
determinanty, ktérych znaczenia dowodza badania empiryczne tej wymiany. Przywolane w
pracy wyniki takich badan wskazaly, iz do czynnikéw rozwoju handlu ustugami mozna réwniez
zaliczy¢: odleglo$¢ geograficzng i kulturowa pomiedzy ustugodawca a ustugobiorcg, bilateralne
przeplywy towarow oraz bezposrednich inwestycji zagranicznych lokowanych w branzach
produkcyjnych, a takze regulacje prawne zwigzane =z udzialem krajow w regionalnych
ugrupowaniach integracyjnych. Analiza teorii handlu i teorii BlZ, a przede wszystkim przeglad
wynikow badan empirycznych pozwolity ponadto zaobserwowa¢ pewne roznice w okreslaniu
znaczenia i sposobu oddzialywania niektorych czynnikow determinujgcych rozwdj wymiany

ustug w poroéwnaniu ze sposobem, w jaki wplywajg one na handel towarami.
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Oprocz przestanek i czynnikow rozwoju handlu ustugami, na gruncie teorii handlu i
teorii BIZ oraz przez pryzmat wynikow badan empirycznych poddatam analizie kwestie
uwarunkowan i przestanek wyboru modelu $wiadczenia ustugi; eksporterzy wielu uslug maja
bowiem czgsto mozliwos¢ ich $§wiadczenia z wykorzystaniem roznych modeli okreslonych
przez GATS. Na przyktad lekarz moze udziela¢ porad medycznych zagranicznemu pacjentowi
droga mailowa lub w formie teleporady ($wiadczenie ustugi w formie M1), jak rowniez moze
poprosi¢ go o przyjazd i osobista obecno$¢ w swoim gabinecie (M2). Moze takze zdecydowac
si¢ na wyjazd do kraju pacjenta, gdzie podejmie si¢ czasowo jego bezposredniego leczenia
(M4), badz tez uruchomi tam praktyke lekarska (M3). Oméwione w monografii teorie i badania
empiryczne wskazuja na r6znorodne uwarunkowania i przestanki wyboru modelu §wiadczenia
ustug dla zagranicznych ustugobiorcéw. Naleza do nich: wielko$¢ rynku zagranicznego, jego
unikalne walory lokalizacyjne, w szczegdlnosci walory zasobowe i efektywnosciowe, dystans
geograficzny miedzy krajem ustugodawcy i uslugobiorcy, ograniczenia stosowane wobec
handlu ustugami oraz naptywow BIZ do branz ustugowych, obecnos¢ BIZ w branzach
produkcyjnych, a takze produktywno$¢ przedsiebiorstwa uslugodawcy oraz jego wiedza i

doswiadczenie w dziatalnosci na rynku zagranicznym.

Ostatni element rozwazan teoretycznych stanowila kwestia komplementarnosci i
substytucyjnosci modeli $wiadczenia ustug, najbardziej widoczna w przypadku modelu
obecnosci handlowej. Rozwazany problem badawczy mozna sprowadzi¢ do pytania: czy
jedynym handlowym skutkiem przeptywu BIZ lokowanych w sektorze ustug jest §wiadczenie
ustugi w formie modelu M3, czy tez naptyw inwestycji wywotuje skutki takze dla innych
modeli handlu ustugami? Wykorzystujac teorie BIZ mozna uzasadni¢, ze handlowych skutkow
przeptywow tych inwestycji nie nalezy ogranicza¢ wylacznie do wymiany ustug w trybie
obecnosci handlowej; BIZ moga rowniez wplywa¢ na kreowanie handlu z wykorzystaniem

pozostatych modeli GATS.

Przeglad i analiza teorii handlu i teorii bezposrednich inwestycji zagranicznych oraz
wynikéw badan empirycznych umozliwity zatem osiagnigcie drugiego celu czastkowego pracy
(C2), jakim bylo przedstawienie mechanizmoéw ekonomicznych stanowigcych podstawe handlu
ustugami z uwzglgdnieniem wystepujacych w nim sposobow $§wiadczenia ustug. Na tym etapie
badan cel ten zostal osiggnigty wylacznie w odniesieniu do modeli handlu wyréznionych w

GATS (handlu bezposredniego).
Metodyka pomiaru obrotéw bezposredniego handlu ustugami

Pierwszg, powszechnie obowigzujacg w skali miedzynarodowej metodyke pomiaru
handlu ustugami stworzyl w swych podrecznikach bilansu ptatniczego (Balance of Payments

Manual - BPM) Migdzynarodowy Fundusz Walutowy. Bilans ptlatniczy stanowi do dnia
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dzisiejszego podstawowe zrodto statystyk dotyczacych transgranicznych przeptywow
ustugowych, na ktérych oparta jest dominujgca czgs¢é prowadzonych badan empirycznych.
Wejscie w zycie postanowien Uktadu ogolnego w sprawie handlu ustugami w 1995 r., a wraz z
nim odmiennego sposobu ujmowania migdzynarodowego handlu ustugami, doprowadzito do
sytuacji, w ktorej metodyki pomiaru handlu ustugowego stosowane przez WTO i MFW byly
catkowicie niespdjne. Z tego wzgledu, powotanemu jeszcze w 1994 roku pod auspicjami ONZ
zespotowi  ekspertow, wspieranemu aktywnie przez EUROSTAT, OECD oraz
wyspecjalizowane agendy ONZ, powierzono zadanie harmonizacji statystyk dotyczacych
migdzynarodowego przeptywu ustug. Efektem prac tego zespolu byl zbior rekomendacji
zawartych w Manual on Statistics of International Trade in Services (MSITS), ktory zostat
ogloszony w 2002 r., a nastgpnie zrewidowany w 2010 r. (Manual on Statistics...2012). MSITS
od momentu publikacji stanowi podstawowy zbior zalecen dla stuzb odpowiedzialnych za
gromadzenie danych statystycznych w przekroju modeli GATS. Znajomos¢ rekomendacji
MSITS jest rowniez niezbedna dla osob wykorzystujacych te dane w badaniach nad

miedzynarodowym handlem ustugami.

Zalecenia zawarte w MSITS dotyczg dwoch obszaréw. Po pierwsze, MSITS 2010,
odwotujac si¢ do postanowien Ukladu ogolnego w sprawie handlu ustugami oraz not
wyjasniajacych publikowanych przez WTO juz po jego wejsciu w zycie, doprecyzowuje opis
modeli $wiadczenia ustug w rozumieniu GATS. Jak bowiem pokazata praktyka, istota modeli
handlu ustugami — przejrzysta i zrozumiata na poziomie bardzo ogolnych postanowien GATS —
jest duzo bardziej zlozona jesli odniesie si¢ ja do rzeczywistych proceséw gospodarczych,
cechujacych si¢ zréznicowanym przebiegiem transakcji handlu ustugami w ramach
poszczegdlnych form §wiadczenia ustug. Wida¢ to w przypadku modelu obecnosci handlowe;j
(M3), a zwtaszcza w modelu M4, dla ktorych konieczne stato si¢ doprecyzowanie ich istoty, a
W rezultacie rowniez zalecen dotyczacych sposobu pomiaru obrotéw handlu prowadzonego z

wykorzystaniem tych modeli.

Drugim obszarem rekomendacji MSITS sg zrodla danych statystycznych, ktore maja
umozliwi¢ pomiar wszystkich  form $wiadczenia ustug wyrdznionych w  GATS.Jako
podstawowe zrodla wskazane zostaly statystyki bilansu platniczego oraz statystyki

zagranicznych jednostek zaleznych.

Zgodnie ze standardami MFW okreslonymi w podrgcznikach bilansu ptatniczego
(BPM)transakcje ustugowe migdzy rezydentami i nierezydentami sa odnotowywane na
rachunku biezacym bilansu ptatniczego w pozycji ,,Ustugi”. Sa one gromadzone zgodnie z
przyjeta w 1996 r. Rozszerzong Klasyfikacja Ustug w Bilansie Platniczym (Extended Balance

of Payments Services Classification - EBOPS). Klasyfikacja ta, poczawszy od swej pierwszej
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wersji (EBOPS 2002) odpowiada z jednej strony wewngtrznej konstrukcji bilansu ptatniczego
opracowywanej wedlug zasad formutlowanych przez MFW, z drugiej za$ uwzglednia w duzym
stopniu wymagania informacyjne GATS. Pomimo zmian wprowadzanych w EBOPS 2010 nadal
nie mozna moéwi¢ o petnej spojnosci tej klasyfikacji z metodykg WTO. Wsrod najwazniejszych

réznic mozna wymienic:

1) uymowanie przez EBOPS transakcji ustugami realizowanymi przez jednostki publiczne,
podczas gdy zgodnie z zasadami WTO ustugi realizowane w ramach funkcji wtadczych sa
wylaczone z uregulowan GATS;

2) EBOPS, inaczej niz GATS, klasyfikuje jako wymiang ustug warto$¢ towarow zakupionych
przez podrozujacych za granice;

3) GATS wytacza z handlu ustugami wszelkie (z wyjatkiem franchisingu) optaty licencyjne i
patentowe, ktore sg ujmowane w EBOPS.

Podstawowa wadg bilansu ptatniczego jako zrodta danych statystycznych dotyczacych
miedzynarodowej wymiany ustug pozostaje jednak catkowite pomijanie w nim wartosci handlu
ustugami §wiadczonymi w trybie obecnosci handlowej (M3). Bilans ptatniczy ujmuje bowiem
wylacznie transakcje handlu ustugami, ktérych stronami sg rezydent oraz nierezydent danego
terytorium ekonomicznego. Taki przebieg transakcji charakteryzuje $wiadczenie ustug w
modelach M1, M2 i M4; nie wystepuje natomiast w M3. W tym modelu §wiadczenia ustug sa
one nabywane przez ustugobiorce od podmiotu, ktéry wprawdzie jest zalezny od zagranicznego
ustugodawcy (jako jego filia, oddziat czy przedstawicielstwo), ale dziata w obrgbie tego samego
terytorium ekonomicznego, na ktorym znajduje si¢ konsument ustugi. W zwiazku z brakiem
mozliwosci gromadzenia danych na temat handlu realizowanego w modelu M3 z bilansu
platniczego, eksperci opracowujacy MSITS zalecili utworzenie nowego zrodta - statystyk

zagranicznych jednostek zaleznych(ForeignAffiliates Trade In Services Statistics - FATS).

Rekomendacje MSITS dotyczace gromadzenia danych statystycznych w przekroju
poszczegdlnych modeli GATS zostaly oparte na przestankach pragmatycznych, zwigzanych z
czasem 1 kosztami niezbednymi do wdrozenia nowych standardéw, czego wyrazem byto
dazenie do wykorzystania juz istniejacych statystyk (bilans ptlatniczy) oraz wskazanie
dodatkowych zrédet, stanowigcych ich uzupethienie (FATS). Wdrazanie zalecen MSITS,
zgodnie z przewidywaniami jego autorow, okazato si¢ procesem dtugotrwatym. Moim zdaniem
jego efekty nie sa zadowalajace, a wyznaczenie wartos$ci obrotéw migdzynarodowego handlu
ustugami w rozumieniu GATS wecigz podlega duzym ograniczeniom. W monografii

zidentyfikowatam ograniczenia i trudnosci tego pomiaru, ktore wynikajg z:

1) ograniczonej mozliwosci identyfikacji modeli $wiadczenia ustug w statystykach bilansu

platniczego;
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2) mozliwego znieksztalcenia pomiaru obrotow, bedacego skutkiem stosowania roznych
klasyfikacji statystycznych, w szczego6lnosci statystyk rodzajow dziatalno$ci gospodarcze;j;

3) ograniczonej w przekroju czasowym, przedmiotowym i geograficznym dostepnosci danych
statystycznych.

Pierwsze z wymienionych wyzej ograniczen wynika z zalecen MSITS. Jego autorzy
stwierdzili, ze na chwile obecng nie jest mozliwe precyzyjne przypisanie statystyk bilansu
platniczego do poszczegdlnych modeli handlu realizowanego migdzy rezydentami a
nierezydentami. Dlatego tez zaproponowali podej$cie uproszczone, polegajace na przypisaniu
kazdego rodzaju ustugi (na poziomie co najmniej 12 podstawowych grup ustug w klasyfikacji
EBOPS) do jednego lub maksymalnie dwoch modeli jej $wiadczenia. W tym ostatnim
przypadku proporcje podziatu wartos$ci transakcji ustugowej pomiedzy dwie formy dominujace
sa zalezne od specyfiki kraju i wymagaja indywidualnej oceny stuzb statystycznych. W pracy
przywotatam wyniki badan ankietowych, ktére zostaty przeprowadzone w 2017 r. przez Biuro
Analiz Ekonomicznych Stanow Zjednoczonych (Bureau of Economic Analysis - BEA). Badania
te dotyczyly udziatu modelu M1 w transakcjach ustugowych wybranych przedsigbiorstw. W
przypadku wiekszosci kategorii ustug uzyskane wyniki nie réznity si¢ istotnie od wagi
przypisanej temu modelowi w podejéciu uproszczonym MSITS, ale dla niektérych gatezi
odchylenia byly znaczace. Potwierdza to wigc wylacznie przyblizony, szacunkowy charakter
pomiaru obrotow ustugowych w przekroju modeli §wiadczenia ustug, jaki mozna uzyskaé

stosujac uproszczone podejscie zaproponowane w MSITS.

Drugi rodzaj ograniczen i barier pomiaru handlu uslugami jest zwigzany z
klasyfikacjami statystycznymi stosowanymi w gromadzeniu danych dotyczacych wymiany
ustug. Moim zdaniem najwigksza wada metodyki handlu ustugami przyjetej w MSITS jest
oparcie statystyk jednostek zaleznych na klasyfikacji rodzajow dziatalnosci gospodarczej (1SIC
Categories for ForeignAffiliates - ICFA), a nie na klasyfikacji produktow. W klasyfikacjach
rodzajow dziatalnosci gospodarczej jest stosowana zasada dziatalno$ci przewazajacej, ktora
oznacza, ze w przypadku podmiotu prowadzacego jednoczes$nie rozne rodzaje dziatalnosci
ekonomicznej (np. dziatalno$¢ produkcyjng i ustugowa lub §wiadczacego roézne rodzaje ushug,
np. ustugi doradztwa prawnego i finansowego), jest ona zawsze przypisana wylgcznie do
jednego rodzaju dziatalnosci, ktora jest jej dziatalno$cig przewazajaca. Konsekwencjg przyjecia
tej zasady moze by¢ istotne znieksztalcenie rzeczywistych rozmiaréw poszczegolnych rodzajow
dziatalnosci ekonomicznej — w tym wartosci obrotow handlu ushugami i ich struktury w
przekroju modeli GATS - prowadzonej przez jednostki statystyczne. Jesli bowiem np.
producent samochodow, dla ktorego wytwarzanie towaréw jest przewazajagcym zrodiem
warto$ci dodanej, oferuje jednocze$nie ustugi leasingu, warto$¢ tych ustlug w klasyfikacji

rodzajow dziatalno$ci gospodarczej zostanie przypisana — zgodnie ze wspomniang zasadg — do
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dziatalnosci produkcyjnej, nie za$ ustugowej. Kolejna istotna trudno$¢ w pomiarze obrotow
migdzynarodowej wymiany uslug jest konsekwencja zastosowania roznych klasyfikacji
statystycznych w dwoch podstawowych Zrédtach danych dotyczacych tej wymiany. Bilans
ptatniczy gromadzi dane w uktadzie EBOPS, ktora jest klasyfikacja produktow, podczas gdy
statystyki jednostek zaleznych (FATS) sg oparte, jak wspominano, na klasyfikacji rodzajow
dziatalnosci gospodarczej. W rezultacie porownywalno$¢ danych pochodzacych z tych dwoch

zrédet jest bardzo ograniczona i wymaga zastosowania tablic przejscia.

Trzecim zidentyfikowanym przeze mnie ograniczeniem pomiaru obrotow handlu
ustugami jest dostgpnos¢ danych statystycznych. Zgodnie z rekomendacjami MSIST
podstawowymi zrodtami statystyk miedzynarodowej wymiany ustug sg bilans platniczy oraz
FATS. Statystyki bilansu ptatniczego sa publikowane dla wigkszo$ci krajow na poziomie
podstawowych grup EBOPS, przy czym w wersji EBOPS 2010 s3 one dostepne co najwyzej od
2005 r. Trudnosci w dostepie do kompletnych statystyk pojawiaja si¢ rowniez w odniesieniu
do nizszych poziomow dezagregacji EBOPS, co istotnie ogranicza mozliwo$¢ oszacowania
obrotow poszczegolnych modeli GATS wedtug uproszczonego schematu zalecanego w MSITS.
Dodatkowo w przypadku wielu panstw niedobdr statystyk handlu ustugami dotyczy danych
gromadzonych w przekroju partnerow handlowych. Pomimo tych mankamentéw dostepnosé
statystyk handlu ustugami pochodzacych z bilansu ptatniczego mozna uzna¢ za relatywnie
wysoka. Na tym tle zdecydowanie gorzej wypadaja statystyki FATS, co w pewnym stopniu
mozna tlumaczy¢ stosunkowo krotkim okresem ich gromadzenia. Rekomendacje dotyczace
statystyk zagranicznych jednostek zaleznych zostaty ogloszone w pierwszej edycji MSITS w
2002 r., proces ich wdrazania byl jednak diugotrwaty, a w wielu krajach nie zostal jeszcze
zakonczony. Systematyczne badania aktywnosci zagranicznych jednostek zaleznych prowadza
Unia Europejska oraz OECD. Statystyki publikowane przez obydwie organizacje cechuje

jednak:

1) ograniczony zasieg czasowy i geograficzny — dane sg dostepne od co najwyzej 2008 roku i
obejmuja kraje cztonkowskie UE (wraz z Norwegia oraz Bosnig i Hercegowing) oraz
OECD;

2) niekompletno$¢ szeregdw czasowych dla wielu zmiennych wskazywanych przez MSITS
jako podstawowe, m.in. dla wartosci produkcji, stosowanej w pomiarze obrotow handlu
ustugami. Bardzo czgsto ze wzglgdu na poufny charakter danych nie sg one publikowane
na poziomie dziatdéw, a niekiedy roéwniez sekcji klasyfikacji ICFA, co catkowicie
uniemozliwia krzyzowe wykorzystywanie tych danych i zestawianie ich ze statystykami

bilansu ptatniczego;
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3) w licznych przypadkach szacunkowy charakter; czasem nie sa one poréwnywalne ze
wzgledu na niespdjnos¢ metodyki stosowanej przez poszczegdlne kraje z rekomendacjami
MSITS;

4) asymetria pomigdzy kompletno$ciag szeregdw czasowych ujetych w inward FATS oraz
outward FATS, wyrazajgca si¢ mniejszg dostepnoscig statystyk outward.

Podsumowujac, mimo iz od pierwszej edycji MSITS uptyneto juz blisko 20 lat, poziom

dostepnosci danych statystycznych umozliwiajacych ocene wielko$ci, a przede wszystkim

struktury handlu ustugami w przekroju modeli GATS, grup ustug czy partneréw handlowych
wciaz pozostaje duzym wyzwaniem 1  pozwala na formulowanie co najwyzej ocen

szacunkowych.

Analiza rekomendacji zawartych w Manual on Statistics of International Trade in
Services oraz sposobu ich implementacji umozliwita mi osiggnigcie dwoch kolejnych celow
szczegdtowych monografii, tj. prezentacje rozwoju metodyki badan handlu ustugami i jej
aktualnego stanu (C3) oraz wskazanie istniejacych ograniczen i barier pomiaru obrotow
ustugami (C4). Na tym etapie badan cele te zostaly osiggnicte wytacznie w odniesieniu do
modeli handlu wyréznionych w GATS. Analiza zalecen sformutowanych w MSITS w
odniesieniu do zrédet danych statystycznych niezbgdnych do wyznaczenia wartosci obrotow
wszystkich modeli handlu w rozumieniu GATS pozwolita ponadto na cz¢$ciowa, pozytywna
weryfikacje hipotezy H2. Wyznaczanie wartosci obrotéw miedzynarodowej wymiany ustug na
podstawie statystyk bilansu platniczego powoduje zanizenie wartosci handlu ustugami, gdyz
statystyki te nie uwzgledniaja sprzedazy ustug poprzez obecnos¢ handlowa w kraju
ustugobiorcy. Pelna weryfikacja hipotezy H2 wymagata na dalszym etapie badan okreslenia

skali tego niedoszacowania.

Koncepcja i metody pomiaru posredniego handlu ustugami

Uktad ogo6lny w sprawie handlu ustugami przyjat bardzo szeroka interpretacje wymiany
ustug, wyrozniajac cztery sposoby ich $wiadczenia w skali migdzynarodowej. Mimo tak
szerokiego ujecia GATS nie wyczerpuje wszystkich form miedzynarodowej wymiany ustug,
gdyz moga by¢ one dostarczane za granice¢ réwniez posrednio, wskutek przeplywdéw towardow,
w ktorych ustugi te sg uprzedmiotowione lub z ktorymi sg zwigzane. Ta forma posredniego
handlu uslugami, cho¢ oczywiscie nie jest przedmiotem uregulowan GATS, zostala w
literaturze okreslona jako model 5 (Cernat i Kutlina-Dimitrova 2014), a zainteresowanie nig jest
scisle zwigzane z rozwojem koncepcji i badan dotyczacych procesu serwicyzacji produkcji

przemystowej oraz globalnych tancuchéw wartosci.

Pojecie serwicyzacji produkcji przemystowej (Servitization) zostato wprowadzone do

literatury przez S. Vandermerwe oraz J. Radg, dla ktorych termin ten oznacza proces
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rozszerzania oferty produktowej przedsigbiorstw produkcyjnych o funkcje ustugowe, takie jak
serwis, dostawa czeSci zamiennych, konserwacja, doradztwo czy szkolenia (Vandermerwe,
Rada 1988). Wspolczesnie serwicyzacja przemystu wigzana jest jednak coraz czgséciej nie tylko
z rosngcym udziatem ustug w sprzedazy przedsigbiorstw przemystowych, lecz takze z coraz
wigksza ich absorpcja w produkcjitowarow. Badania empiryczne dowodza, ze udziat ustug w
warto$ci wytwarzanych dobr jest znaczacy, a w przypadku wielu towarow wrecz dominujacy.
Np. studia przypadkow prowadzone przez National Board of Trade pokazuja, ze badane firmy
przetworcze - niezaleznie od wielkosci 1 branzy, w ktorej prowadzona jest dziatalno$¢ -
wykorzystujg od 40 do 50 réznych rodzajow ustug (National Board of Trade2010, 2013). Z
badan innych autoréw wynika, ze koszty materialéow i robocizny poniesione przy produkcji
telefonu Nokia N95 stanowily zaledwie ok. 35% jego wartosci (Ali-Yrkkoi in. 2011).W
publikacjach anglojezycznych to poszerzone — w stosunku do pierwotnego, ograniczonego
wylacznie do sprzedazy ustug ujgcia (servitization) - rozumienie serwicyzacji jest okreslane
terminem servicification. Takie uj¢cie odnajdujemy w niezwykle zwieztej definicji,
zaproponowanej przez szwedzka Krajowa Izbe Handlowa, dla ktorej serwicyzacje produkcji
przemystowej ,,mozna zdefiniowac jako fakt, iz przetworstwo przemystowe w coraz wigkszym
stopniu kupuje, produkuje i sprzedaje ustugi” (National Board of Trade2016, s. 10). Ten sposob
rozumienia serwicyzacji przyjetam w mojej monografii; na jej podstawie wyroznitam trzy
podstawowe komponenty serwicyzacji przemystu, ktore sg zwigzane z: kupowaniem,

produkowaniem oraz sprzedawaniem ustug przez przedsiebiorstwa produkcyjne.

Pierwszym komponentem serwicyzacji jest rosnace wykorzystywanie ustug
nabywanych od zewnetrznych dostawcow przez przedsigbiorstwa produkcyjne. Ustugi stanowia
w tym przypadku naktady zewnetrzne (externalinputs) stuzace do produkcji towardow, a ich
warto$¢ jest zawarta w wartosci produkowanych dobr materialnych. Mozna wigc powiedziec, iz
ustugi zostajg na swoj sposob uprzedmiotowione (embodied) w towarach, w produkcji ktorych
zostaty wykorzystane. Wsrdd przyczyn serwicyzacji przemystu w zakresie jej pierwszego
komponentu, czyli kupowania ustug, wymieniany jest najczesciej rozwdj globalnych tancuchéw
warto$ci; rozproszone geograficznie i kapitalowo firmy — ogniwa tancucha - potrzebuja ustug
takich jak np. transport, komunikacja, logistyka, ustugi biznesowe, ktore polacza ich dziatalnosé
operacyjng, umozliwiajgc sprawne funkcjonowanie zarowno tancucha, jak i tworzacych go
podmiotow. Drugg istotng przyczyng rosngcej wartosci ustug nabywanych przez
przedsiebiorstwa przemystowe sa procesy outsourcingu 1 offshoringu; ich skutkiem jest
zastgpienie ustug dotychczas wytwarzanych w obrgbie przedsigbiorstwa ustugami

$wiadczonymi przez zewnetrznych dostawcow, od ktorych sa one pozniej nabywane

Drugim elementem sktadowym serwicyzacji produkcji przemystowej jest produkcja

ustug, rozumiana jako wzrost znaczenia wushug $wiadczonych wewnatrz samego
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przedsicbiorstwa w zwigzku z produkcjg i organizacja sprzedazy wytwarzanych przez nie
towarow. Ta swego rodzaju wewngtrzna serwicyzacja przedsigbiorstwa stanowi alternatyweg do
pierwszego komponentu: ushugi niezbedne do produkcji towarow moze wyprodukowaé samo
przedsigbiorstwo w obrebie whasnych struktur organizacyjnych (drugi komponent serwicyzacji),
albo tez mogg one zosta¢ wydzielone i przekazane do realizacji zewngtrznym ustugodawcom
poprzez outsourcing (pierwszy element serwicyzacji). Niezaleznie od wyboru — makeorbuy
— nastgpuje uprzedmiotowienie ustugi w finalnym wyrobie przemystowym; jest ona zawarta w
towarze 1 wraz nim staje si¢ przedmiotem handlu, w tym handlu miedzynarodowego. W analizie
drugiego komponentu serwicyzacji istotny jest jednak nie tyle fakt, ze przedsiebiorstwa
przemystowe wytwarzaja ustugi lecz to, ze dzialania ustugowe odgrywaja coraz wigksza role w
tancuchu tworzenia wartosci dodanej. Wynika to z faktu, ze producenci dobr materialnych daza
do przesunigcia si¢ w tym tancuchu z jego $rodkowej czesci (produkcji) do gornego lub
dolnego odcinka tancucha, czyli do dziatan uslugowych. Dzieje si¢ tak, poniewaz wtasnie w
tych czgéciach tancucha, zgodnie z koncepcja krzywej usmiechu (smilingcurve), jest

wytwarzana najwicksza warto$¢ dodana.

Trzeci element sktadowy serwicyzacji produkcji przemystowej stanowi sprzedaz ustug,
ktore sg oferowane w pakiecie wraz ze sprzedawanymi towarami (services bundled with goods).
Ten komponent — przyjetego w pracy — szerokiego ujecia serwicyzacji (servicification) jest wiec
tozsamy z poczatkowym rozumieniem tego terminu, jaki zaproponowali jego tworcy,
Vandermerwe i Rada. W odroznieniu od dwoch wezesniejszych komponentow serwicyzacji, w
jej trzecim elemencie ustugi nie stanowig naktadow przedsiebiorstw, ktore sa ponoszone na
etapie produkcji towardw i ktore w zwiazku z tym sa w nich uprzedmiotowione. Ostatni
komponent serwicyzacji obejmuje bowiem wylacznie ustugi, ktére sa dostarczane na etapie
sprzedazy dobr (np. ustugi serwisowe); ustugi te nie sag wigc uprzedmiotowione w towarach,
lecz sa w nich jakby osadzone (embedded) i wystepuja jako efekty procesu produkcyjnego
(outputs). W ofercie przedsigbiorstw przemystowych mozna znalezé bardzo szeroka game
ustug, obejmujaca relatywnie proste powigzania towardéw i ushug uzupetiajacych (np. montaz i
konserwacja), ale takze systemy produktowo-ustugowe zdecydowanie bardziej ztozone i
wyrafinowane. Ustugi stanowig niekiedy wylacznie dodatek do podstawowego produktu —
dobra materialnego (np. transport i montaz towaru, odbior i utylizacja zuzytego produktu), ale
niekiedy komponent uslugowy jest zasadniczym elementem oferty producenta towaréw. Na
przyktad firma Rolls- Royce, drugi co do wielkosci producent silnikéw lotniczych na $wiecie,
zamiast silnikow oferuje swym klientom ustuge Power-by-The-Hour (moc na godziny), w
ktoérej ptaca oni za faktyczny czas pracy silnika. Japonski wytworca stacji drukujgcych, firma
Kyocera, nie sprzedaje drukarek, lecz zdolno$§¢ wydrukowania okre$lonej liczby stron

dokumentow. Innym przyktadem sa ushugi norweskiego producenta urzadzen wspierajacych
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recykling plastiku, firmy Tomra, ktora za ustalong optata sprzedaje zdolnos¢ do przetworzenia
okreslonej ilosci ton plastiku, jakiej wymaga kontrahent. W przytoczonych przyktadach ustugi
oferowane przez producentdéw towaréw nie maja wzgledem nich charakteru
komplementarnego, lecz sg ich substytutami. Takie ztozone produkty zorientowane ustugowo
(service-oriented products) wprawdzie bardziej przypominajg ustugi, ale ich §wiadczenie jest
jednoczesnie oparte na uzytkowaniu towarow wytwarzanych przez przedsigbiorstwa. Skutkiem
tej swoiste] integracji produktowo-ustugowej jest zacieranie si¢ r6znic pomigdzy
przedsiebiorstwami sektora produkcyjnego i sektora ustug; coraz trudniej jest oddzieli¢ sektor
ustug od sektora przemystu i jednoznacznie przypisa¢ dzialalno$¢ przedsiebiorstwa do jednego
z nich. Obserwacja tych procesow stanowi dodatkowy argument przeciw stosowaniu
klasyfikacji rodzajow dziatalnosci gospodarczej w gromadzeniu statystyk migdzynarodowego

handlu ustugami.

Mierzenie obrotéw posredniego handlu ustugami zwigzane jest zatem z koniecznoscia
wyznaczenia warto$ci trzech wyzej wymienionych grup ustug — komponentow serwicyzacji. Sa
to zaréwno ustugi uprzedmiotowione w towarach, jak i w nich osadzone. Zréznicowany sposéb
powiazania ustug z towarami powoduje koniecznos$¢ stosowania roznych metod pomiaru handlu
realizowanego w formie modelu M5 (tabela 2). Dla celow analitycznych istotny jest fakt, iz
ustugi uprzedmiotowione w towarach moga stanowi¢ albo naktady zewnetrzne, nabywane przez
firme na podstawie umownej od zewn¢trznych dostawcow, albo tez moga by¢ one nakladami
wewnetrznymi przedsigbiorstwa, ktorych warto$ci — w odréznieniu od naktadéw zewnetrznych
- nie mozna wyznaczy¢ w oparciu o umowe kupna-sprzedazy. Naktadami wewngtrznymi jest
bowiem warto$¢ ustug §wiadczonych w obrebie przedsigbiorstwa przez jego pracownikow. Z
kolei sprzedaz ustug osadzonych w towarach jest realizowana podobnie jak zakup od

zewnetrznych dostawcow - na podstawie transakcji z zewngtrznymi kontrahentami.

Tabela 2. Pomiar posredniego handlu ustugami

Uslugi osadzone w
towarach
(embedded services)

Ustugi uprzedmiotowione w towarach

LU AU L (embodied services)

Element serwicyzacji

Kupowanie ustug

Produkowanie ustug

Sprzedawanie ushug

Mierniki

Udziat  wartosci  dodanej
(krajowej i  zagranicznej)
pochodzacej z dziatow
ushugowych ~ w  wartosci

eksportowanych towardow.

Zatrudnienie i
wynagrodzenia w dziatach
ustugowych
przedsi¢biorstw
przemystowych

Warto$¢ eksportu ustug
przedsicbiorstw
przemystowych

Zrédia danych

Miedzynarodowe tablice
przeptywow
miedzygateziowych

(International Input-
OutputTables)

Badania prowadzone na
poziomie przedsigbiorstw

Migdzynarodowe tablice
podazy i wykorzystania

(International Supply and
UseTables)
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Zrodto: opracowanie wilasne.

W przypadku ustug §wiadczonych na bazie transakcyjnej, narzedziem statystycznym
umozliwiajagcym wyznaczenie ich wartoSci s3 miedzynarodowe tablice przeptywow
miedzygateziowych oraz miedzynarodowe tablice podazy i wykorzystania. Migdzynarodowe
tablice przeptywow migdzygateziowych pozwalaja na okreslenie udziatu wartosci dodanej —
zardbwno krajowej, jak 1 zagranicznej - pochodzacej z dzialéw uslugowych w warto$ci
eksportowanych towarow. Udzial ten jest miernikiem posredniego handlu ustugami w zakresie
ustug nalezacych do pierwszego komponentu serwicyzacji (kupowania ushug). Z kolei
migdzynarodowe tablice podazy 1 wykorzystania pozwalaja okresli¢ warto$¢ ustug
wytwarzanych w poszczegolnych sekcjach dziatalnosci gospodarczej, w tym w sekcjach
nalezacych do sektora I i II . Warto$¢ ta stanowi miare posredniego handlu ustugami w zakresie
trzeciego komponentu serwicyzacji (sprzedawania ushug). Pomiar uslug, ktéore nie sa
$wiadczone na bazie transakcyjnej stanowi znacznie wigksze wyzwanie. W prowadzonych — i
jak dotychczas nielicznych — badaniach, w szacowaniu wartos$ci ustug zawartych w towarach,
ktore stanowig naklady wewnetrzne przedsiebiorstwa, najczesciej wykorzystuje sie dane
dotyczace liczby 0sob zatrudnionych w dziatach ustugowych przedsiebiorstw przemystowych

oraz poziomu ich wynagrodzen.

Z badan przeprowadzonych w monografii wynika, ze wyznaczenie wartosci obrotow
posredniego handlu ustugami jest trudnym zadaniem, gtownie ze wzgledu na dostepnosé
danych statystycznych dotyczacych poszczegolnych komponentow tego modelu handlu.
Stosunkowo najlatwiej mozna wyznaczy¢ warto$¢ ustug stanowigcych naklady zewnetrzne
przedsigbiorstw produkcyjnych (pierwszy komponent serwicyzacji), gdyz bazy danych
zawierajace miedzynarodowe tablice przeptywoéw migdzygateziowych, ktére stanowia
podstawowe zrodto statystyk dla tej grupy ustug, sa systematycznie rozwijane. Mimo to zakres
geograficzny, branzowy, a przede wszystkim czasowy danych prezentowanych w tych bazach
wcigz pozostawia wiele do zyczenia. Wsrod omowionych w pracy baz znalez¢ mozna takie, w
ktorych ujeta jest bardzo duza liczba krajowi branz, ale jednoczesnie dane statystyczne sa
dostepne wylacznie dla wybranych lat, ktére sa na dodatek tak odlegle w czasie, ze mozna je
traktowa¢ wylgcznie w kategoriach danych historycznych. Ponadto, co jest czesto podkreslane,
zakres geograficzny i branzowy bazy stanowi pewnego rodzaju kompromis mig¢dzy liczba
krajow/branz, a jako$cig i wiarygodno$cia danych wejsciowych. Niezaleznie od jakosci i
dostepnosci danych, sama analiza przeplywow miedzygateziowych jako metoda pomiaru
posredniego handlu ustugami nie jest pozbawiona wad. Wynikaja one z przyjecia klasyfikacji
rodzajow dziatalnosci gospodarczych jako klasyfikacji sektorowej tabeli przeptywow, co — jak
juz wczesniej opisywatam - moze prowadzi¢ do znaczacych niedoktadno$ci w pomiarze

wartos$ci uslug zawartych w eksportowanych towarach. Dodatkowo, wysoki poziom agregacji
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danych w tablicach przeplywoéw praktycznie uniemozliwia dokonywanie poréwnan wartosci
obrotéw handlu posredniego z obrotami handlu bezposredniego ujmowanymi w statystykach
bilansu ptatniczego, gdyz wymaga on krzyzowego zestawiania danych na odpowiednio

wysokim poziomie ich dezagregacji.

Brak danych statystycznych jest szczegoélnie widoczny w odniesieniu do ustug
uprzedmiotowionych w towarach, stanowigcych naktady wewngtrzne przedsigbiorstw (drugi
komponent serwicyzacji). W rezultacie badania rozmiarow tego elementu posredniego handlu
ustugami sa czgsto ograniczone do wybranych krajow lub grup przedsiebiorstw produkcyjnych,
a w praktyce sprowadzajg si¢ najczesciej do szacunkdéw, ktore sg oparte na analizie wielkoSci
zatrudnienia i wynagrodzen w dziatach uslugowych przedsigbiorstw przemystowych. W
przypadku ustug eksportowanych przez przedsigbiorstwa przemystowe, czyli ustug osadzonych
w towarach (trzecu komponent serwicyzacji), warto$¢ ich eksportu jest oczywiscie uyjmowana w
statystykach bilansu ptatniczego. Nie jest jednak odosobniony poglad, ze ze wzgledu na sposéb
gromadzenia statystyk, w przypadku gdy ushugi sa sprzedawane w pakiecie z produktem w
ramach jednego kontraktu, cz¢$¢ ustugowa takiego pakietu, zwlaszcza w przypadku ztozonych
systemow produktowo-ustugowych, moze nie by¢ w ogdle wyodrgbniana i w statystykach
bilansu ptatniczego jest przypisywana do rachunku ,,Towary”. Wyznaczenie ,,uslugowej” czesci

pakietu nie jest mozliwe bez poglebionych badan prowadzonych na poziomie przedsigbiorstw.

Prezentacja koncepcji modelu M5 (handlu posredniego) i metodyki pomiaru jego
obrotow, dopelniajac charakterystyke modeli i metod pomiaru handlu bezposredniego,
umozliwita osiagnigcie celow Cl1, C3 i C4. Jednoczesnie pozwolita na pozytywna weryfikacje
hipotezy H1, gdyz model M5 nie podlega uregulowaniom GATS. Ponadto fakt, iz obroty
posredniego handlu uslugami sg wprawdzie ujmowane w statystykach bilansu ptatniczego, ale
przypisuje si¢ je do pozycji ,,Towary”, a nie ,,Ushugi”, stanowi dodatkowe potwierdzenie

prawdziwosci hipotezy H2.
Obroty migdzynarodowego handlu ustugami wedtug modeli sSwiadczenia ustug

Wykorzystujagc omoéwiong metodyke badan handlu ustugami w monografii podjetam
probe wyznaczenia wartosci obrotdow tej wymiany z uwzglednieniem wszystkich
zidentyfikowanych modeli $§wiadczenia ustug. Jak juz wspominatam, ograniczona dostepnosé
danych statystycznych przesadzita o koniecznosci oparcia duzej czgsci rozwazan na wynikach
badan prowadzonych przez WTO, Eurostat oraz BEA. Skutkowalo to, niestety, duza

niejednolitoscig czasowa prowadzonej analizy

Badania wszystkich trzech wspomnianych instytucji wskazuja, ze gldéwnym modelem
swiadczenia ustug w handlu bezposrednim jest model obecnosci handlowej (M3), z udzialem w

wysokosci ok. 60% (wykres1). Drugie co do wielkos$ci sg obroty handlu transgranicznego (M1),
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na ktory przypada blisko 30% wartosci §wiatowej wymiany ustug (w UE 27% w eksporcie i
29% w imporcie; w USA ok. 27% w imporcie i eksporcie). Z kolei udzialy modeli M2 i M4 w
swiatowym handlu wynosza kolejno niespetna 10% i 3% (w UE odpowiednio ok. 6% i 4%, a w
USA ok. 11% i 3% ).

Wykres 1. Swiatowa wymiana ushug w latach 2005-2017 wedlug modeli $wiadczenia ustlug (mld
usD)

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

EM1 BM2 M3 B M4

Zrodto: (Wettstein i in.2019).

W $wiatowej wymianie dominacja modelu obecnosci handlowej jest widoczna we
wszystkich galeziach ushug za wyjatkiem ustug transportowych, dostarczanych glownie w
formie handlu transgranicznego (M1) oraz podrézy zagranicznych, $wiadczonych przede
wszystkim (80%) z wykorzystaniem modelu zagranicznej konsumpcji ustug (M2). Jednocze$nie
w niektorych gateziach ustug udzial modelu obecno$ci handlowej przekracza $redni poziom
(60%), osiagajac wartos¢ 80% (np. dla uslug finansowych i ubezpieczeniowych oraz ustug
telekomunikacyjnych), a  nawet — jak w przypadku budownictwa — 90% catkowitego

eksportu/importu danej galezi

Powyzsze dane wymownie wskazujg, jak ogromnym uproszczeniem jest opieranie
analiz miedzynarodowego handlu ustugami wylacznie na statystykach bilansu ptatniczego, z
pomini¢ciem ustug swiadczonych w trybie M3. Oczywiscie zaprezentowane statystyki dotycza
wymiany ustug dla agregatu ,Swiat”, ksztaltowanego przez wiodace kraje gospodarki
swiatowe]j. W przekroju poszczegolnych krajow, posiadajacych odmienne struktury gospodarek
i znajdujacych si¢ na réoznym poziomie rozwoju, wystepuje znaczne zréznicowanie znaczenia
modeli GATS w mig¢dzynarodowej wymianie ustug. Pokazaly to badania handlu ustugami
krajow cztonkowskich Unii Europejskiej. W eksporcie ,,nowych” czlonkéw UE wyraznie
przewazaja modele handlu trans granicznego (M1) oraz zagranicznej konsumpcji ustug (M2),
natomiast udziat modelu M3 jest relatywnie niewielki i jedynie w przypadku trzech panstw
nalezacych do tej grupy — Estonii, Stowenii oraz Cypru — w 2015 r. przekroczyt nieznacznie
poziom 20%. Wsrdd ,,starych” panstw, z kilkoma wyjatkami (Luksemburg, Grecja, Belgia,

Portugalia i Austria), dominowat model zagranicznej obecnosci handlowej, a jego udziat byt
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szczegblnie wysoki w Niemczech (72%), Francji (69%) oraz we Wtoszech (65%). W imporcie
zrdéznicowania znaczenia modelu M3 w ,nowych” i ,starych” panstwach cztonkowskich nie
odnotowano i stanowit on model dominujacy (wyjatkiem byty trzy kraje: Malta, Grecja i Cypr),
z udzialem ksztaltujagcym si¢ od 40% (w Irlandii i Luksemburgu) do ponad 70% (w Rumunii,
Butgarii i Wielkiej Brytanii). Powyzsze dane wskazuja wigc, iz struktura handlu ustugami, a
precyzyjniej ujmujac — struktura eksportu ustug — w przekroju modeli ich $wiadczenia jest
zalezna od poziomu rozwoju gospodarczego kraju, determinujacego jego zagraniczng ekspansje
inwestycyjna, a w konsekwencji — wykorzystanie modelu obecno$ci handlowej w dostarczaniu

ustug na rynki zagraniczne.

Badania dotyczace pierwszego komponentu handlu posredniego — ustug zawartych w
eksportowanych towarach, ktore zostaly nabyte przez przedsicbiorstwa produkcyjne od
zewnetrznych, krajowych dostawcow przeprowadzitam dla siedmiu najwigkszych $wiatowych
eksporterow towardéw: Chin, USA, Niemiec, Japonii, Holandii, Korei i Francji, oraz dla UE-28.
Uzyskane wyniki wskazuja, ze w grupie najwickszych $wiatowych eksporterow towarow
warto$¢ posredniego eksportu ustug byta bardzo zréznicowana i w 2015 r. ksztattowata si¢ na
poziomie od 11,5% do 23,7% wartosci eksportu towarowego. Ustugi posiadaly najwickszy,
przekraczajacy poziom 20%, udzial w sprzedazy eksportowej towaréow z UE-28 (23,7%),
Stanow Zjednoczonych (21,8%), Chin (21,8%) oraz Francji (21%). Z kolei najnizsze wyniki w
tym zakresie odnotowaly Korea (11,5%) oraz Niemcy (15,6%). Z pordwnania wartosci
pierwszego komponentu eksportu posredniego z wartoscig bezposredniego eksportu ushug
wyznaczong w tradycyjny sposob, tj. na podstawie statystyk bilansu platniczego wynika, ze w
catkowitej wartosci eksportu ustug we wszystkich badanych krajach z wyjatkiem Chin
przewazal eksport bezposredni. Udziat eksportu posredniego byl jednak bardzo znaczacy: w
poszczegdlnych krajach wynosil on od kilkunastu (Holandia) do blisko 40% (Korea Pid. i
Japonia). W Chinach dominowatl — blisko 2/3 uslug bylo sprzedawanych za granic¢ w formie

ustug zawartych w eksportowanych towarach (wykres 2).

W wyznaczeniu warto$ci drugiego komponentu eksportu posredniego wykorzystatlam
wyniki badan dotyczacych znaczenia ustlug w globalnych tancuchach wartosci, ktore
przeprowadzili Miroudot i Cadestin (2017). Najogodlniej rzecz biorgc metodyka tych badan
zostata oparta na szacunkach dotyczacych liczby oséb zatrudnionych w dziatach ustugowych
przedsigbiorstw przemystowych oraz poziomie ich wynagrodzen za prace, ktore umozliwily
wyznaczenie warto$ci dodanej pochodzacej z tych dziatdéw. W relacji do wartosci eksportu
brutto sekcji przetworstwa przemystowego jej udziat ksztalttowat si¢ w 2011 r. na $rednim
poziomie 15%, cho¢ wystepowaly oczywiscie w tym zakresie duze r6znice pomigdzy krajami
ujetymi w badaniach. Najwyzsze warto$ci omawianego wskaznika, przekraczajace 20%,

wystepowaty w USA, Niemczech i Indiach, najnizszy poziom odnotowano natomiast w takich
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krajach, jak Stowacja (6,5%), Portugalia (7,5%) 1 Wegry (7,5%). Uwzglednienie obydwu
komponentéw posredniego handlu uslugami umacnia wigc tez¢ o ogromnym znaczeniu
modelu M5 w migdzynarodowej wymianie ustug. Z zaprezentowanych danych wynika bowiem,
ze warto$¢ tej formy $wiadczenia uslug mozna szacowac na poziomie ponad 40% wolumenu
towarowego eksportu brutto Standéw Zjednoczonych i ok. 1/3 obrotow towarowych takich
krajow, jak Niemcy, Francja czy Holandia. W zestawieniu z warto$cig obrotow bezposredniego
handlu oznacza to, iz model M5 stanowi glowng form¢ $wiadczenia ushug w wymianie
mig¢dzynarodowej tych panstw.

Wykres 2. Eksport bezposredni' i eksport posredni’ ustug w grupie najwi¢kszych $wiatowych
eksporteréw towarow w 2015 r. (%)

Chiny
Japonia
Korea
Niemcy
Francja
USA
UE-28
Holandia

0% 20% 40% 60% 80% 100%

B handel posredni ™ handel bezposredni

Uwagi: ! na bazie danych bilansu ptatniczego, z pominigciem statystyk FATS
2 wylacznie naklady zewnetrzne producentdw towarow
Zrodto: obliczenia whasne na podstawie (UNCTADstat 2019, TIVA Database 2019).

Warto$¢ trzeciego komponentu handlu posredniego — ustug sprzedawanych przez
przedsiebiorstwa produkcyjne wraz z towarami - okreslitam na podstawie danych dotyczacych
udziatu sekcji przetworstwa przemystowego w eksporcie ustug. Wynika z nich, ze producenci
towarow sa waznymi eksporterami ustug. W krajach UE omawiany wskaznik udziatu cechuje
jednak duze zréznicowanie, przyjmujac wartosci od niespetna 3% na Litwie i 4% w Danii do
22,5% w Szwecji i az 38,5% w Finlandii. W odr6znieniu od dwoch pierwszych sktadnikow
posredniego handlu uslugami, w bilansie platniczym warto$¢ tego komponentu jest przypisana
do pozycji ,,Ustugi”, dzieki czemu wolumen handlu ustugami nie jest zanizony. Z
przytoczonych w monografii wynikow badan prowadzonych na poziomie przedsigbiorstw
wynika jednak, Ze powyzsze statystyki gromadzone na poziomie branz dzialalnosci
gospodarczej mogg by¢ istotnie niedoszacowane. Przyczyna tego jest — omawiana wczesniej —
trudno$¢ zwigzana z wyodrebnieniem komponentu ustugowego ze zlozonych systemow
produktowo-ustugowych bedacych przedmiotem eksportu i przypisywaniu go do rachunku
,lowary”.
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Z przeprowadzonych przeze mnie badan handlu bezposredniego w Polsce wynika, ze w
polskim eksporcie podstawowym modelem $wiadczenia ustug jest handel transgraniczny; jego
udziat stanowi blisko 45% catkowitej wartosci bezposredniego eksportu ustug. Na drugim
miejscu znajduje si¢ model M2, z udziatem na poziomie ok. 30%, na trzecim natomiast model
M4, na ktéry przypada ok. 15% wptywow z tytutu eksportu ustlug. Najmniej istotng role w
sprzedazy ustug za granice odgrywa model obecnosci handlowej, ktoérego udziat w 2016 r.
osiagnat poziom 10,6% i byt o ponad 2 pp. mniejszy niz w roku 2010. Catkowicie odmiennie
przedstawia si¢ sytuacja po stronie importu ustug, zdominowanego przez model trzeci, na ktory
przypada ponad 2/3 obrotow. Drugi w kolejnosci — handel transgraniczny — odpowiada za
niespeina 20% wydatkdw na import uslug, natomiast udziaty modeli M2 i M4 wynosza kolejno
9% i nieco ponad 5% (wykres 3). Tak ogromne réznice w roli, jaka odgrywa model obecnosci
handlowej w obrotach ustugowych Polski z zagranica wynikaja z dysproporcji wystepujacych
w wielkos$ci przeptywow kapitatu bezposredniego do i z Polski oraz odmiennych strategii
internacjonalizacji stosowanych przez polskie przedsiebiorstwa uslugowe i przedsiebiorstwa
pochodzace z panstw — partneréw handlowych. Przyktad Polski potwierdza wigc — wskazywang
wczeéniej dla krajow cztonkowskich UE — zalezno$¢ znaczenia modelu obecnosci handlowej w
eksporcie ustug od poziomu rozwoju gospodarczego kraju, determinujgcego rozmiary jego

zagranicznej ekspansji kapitatowej w formie BIZ.

Szacujac warto$¢ eksportu pierwszego komponentu handlu posredniego ustalitam, ze w
latach 2005 - 2015 stanowila ona blisko 20% wartosci towaréw eksportowanych z Polski.
Znaczenie modelu M5 w przekroju poszczegdlnych sekcji  bylo zrdéznicowane. Dziatami
generujacymi szczeg6lnie wysokie obroty posredniego handlu ustugami okazata sie produkcja
artykutow spozywczych oraz wyroboéw z drewna i papieru, a takze sekcja rolnictwo i lesnictwo.
Z kolei wsrod ustug bedacych przedmiotem eksportu w ramach modelu M5 najwigksza role
odgrywat handel hurtowy i detaliczny (z ponad 40% udzialem), a takze pozostate ustugi
biznesowe i ustugi edukacyjne (ok. 17%) oraz ustugi transportowe (10%). W ocenie wartosci
eksportu drugiego komponentu handlu posredniego przyjetam poziom wskaznika naktadow
wewnetrznych przedsiebiorstw, jaki dla Polski uzyskali w swych badaniach S. Miroudot i C.
Cadestin (2017); w relacji do wartosci towarowego eksportu brutto wynosit on 8%. W
rezultacie catkowita warto§¢ eksportu w ramach modelu M5 w Polsce (bez uwzglednienia
ustug sprzedawanych przez producentéw towaréw) zostala przeze mnie oszacowana na
poziomie 15,1 mld USD w 2005 r. i 31,9 mld USD w 2015 r. WartoSci te stanowig — C0O warto
podkresli¢ — odpowiednio 84% i 71% wolumenu eksportu ustug ujmowanego w statystykach
bilansu platniczego dla lat 2005 1 2015. Z przeprowadzonych przeze nie badan wynika zatem,
ze model M5 stanowi gléwng form¢ Swiadczenia ustug w polskim eksporcie (wykres 4).

Warto$¢ tych obrotéw nie jest uwzgledniana na rachunku ustug bilansu ptatniczego.
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Wykres 3. Struktura bezpos$redniego handlu uslugami Polski wedlug modeli $wiadczenia ustug w
latach 2010-2016 (%0)
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Zrodlo: opracowanie wlasne na podstawie: (OECD ITSS Database 2019, OECD AMNE Database 2019,
Drzialalnosé gospodarcza... 2011-2018).

Wykres 4. Struktura handlu ustugami Polski wedlug modeli $wiadczenia ustug w 2015 r. (%)
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5 M4
5 M5

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie: (OECD ITSS Database 2019, OECD AMNE Database 2019,
Dziatalnosé¢ gospodarcza... 2011-2018, TIVA Database 2019).

Przeprowadzone badania empiryczne pozwolily na wyznaczenie warto$ci handlu
ustugami z uwzglednieniem wszystkich zidentyfikowanych form $wiadczenia ustug, co

stanowilo ostatni cel szczegdlowy przyjety przeze mnie w monografii (C5). Wyniki badan

30



wlasnych oraz badan WTO, Eurostat, US BEA i OECD, przy uwzglednieniu wskazanych w
czgdci  teoretyczno-przegladowej ograniczen metodycznych jednoznacznie wskazuja, ze
dominujagcymi modelami $wiadczenia ustug w handlu migdzynarodowym sg model obecnosci
handlowej (M3) oraz model handlu posredniego (M5). Co istotne, warto$¢ handlu ustugami
realizowanymi w trybie tych modeli albo w ogoble nie jest uyymowana w statystykach bilansu
ptatniczego (M3), albo tez jest w nich uwzgledniona (M5), tyle ze przypisuje si¢ ja do pozycji
»lowary”, a nie ,,Uslugi”. W rezultacie z jednej strony nastepuje niedoszacowanie wartosci
obrotow ustugami, z drugiej za$ zawyzana jest warto§¢ wymiany towarowej. Stanowi to

ostateczne potwierdzenie hipotezy H2.

Wyniki analizy empirycznej, poprzedzone identyfikacja modeli $wiadczenia ustug i
opisem metodyki ich badan umozliwily osiagnigcie wszystkich celow szczegdtowych i
dowiodly prawdziwosci hipotez czastkowych przyjetych w pracy. W rezultacie zostata
pozytywnie zweryfikowana glowna hipoteza badawcza, zgodnie z ktorg fundamentalnym
czynnikiem lezacym u podstaw relatywnie niskiego udziatu ustug w handlu miedzynarodowym
jest zanizenie warto$ci ich obrotéw, bedace konsekwencja sposobu definiowania wymiany
ustug oraz wynikajacej z tej definicji metodyki pomiaru. Zawgzajaca definicja handlu ustugami
przyjeta w GATS, w ktorej catkowicie pominigto transgraniczny przeptyw ustug
uprzedmiotowionych i osadzonych w towarach, a takze powszechne ograniczanie analiz
migdzynarodowej wymiany ustug do badan bazujacych na statystykach bilansu ptatniczego,
uksztaltowaly gleboko zdeformowany obraz miejsca ustug w handlu migdzynarodowym.
Rozwazania podjete w monografii umozliwity zweryfikowanie i ponowne okreslenie znaczenia

ustug w tej wymianie, co oznacza osiagni¢cie gtbwnego celu pracy.

4.6. Wklad w rozwoj dyscypliny

Biorac pod uwage zidentyfikowana ewidentng luke badawczg oraz otrzymane wyniki
mozna stwierdzi¢, ze monografia stanowi wktad w dotychczasowy stan wiedzy na temat modeli
swiadczenia ustug w handlu miedzynarodowym, a tym samym w rozw¢j dyscypliny ekonomia i
finanse (specjalizacja: handel mie¢dzynarodowy, migdzynarodowe stosunki gospodarcze).
Kompleksowe badania migdzynarodowej wymiany ustug, uwzgledniajace wszystkie modele ich
$wiadczenia, naleza wciaz do rzadkosci zarowno w literaturze zagranicznej, jak i - w jeszcze
wigkszym stopniu — w literaturze krajowej. Przedtozona w postgpowaniu habilitacyjnym praca
moze, W mojej opinii, w pewnym stopniu wypetni¢ luke istniejaca w tym obszarze zarbwno w

odniesieniu do teorii, metodyki pomiaru, jak i badan empirycznych modeli handlu.

W wymiarze teoretyczno-poznawczym za porzadkujacy wklad rozwazan pracy mozna
uzna¢ opis modeli handlu na gruncie teorii handlu mi¢dzynarodowego i teorii bezposrednich

inwestycji zagranicznych oraz na podstawie wynikow badan empirycznych. Analiza
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mechanizméw ekonomicznych wymiany ustug obje¢ta w szczegoélnosci — stosunkowo rzadko
dyskutowane w literaturze przedmiotu — zagadnienia uwarunkowan i motywow wyboru
sposobow swiadczenia ustug, a takze problematyke ich substytucyjnosci i komplementarnosci.
Najwazniejszym, jak si¢ wydaje, wktadem teoretyczno-poznawczym rozwazan rozprawy w
dyscypling ekonomii i finansoéw jest prezentacja koncepcji posredniego handlu ustugami, czyli
modelu M5 $wiadczenia uslug. Potwierdzone wynikami badan empirycznych ogromne
znaczenie tego modelu handlu, a takze nasilajace si¢ procesy serwicyzacji produkcji
przemystowej w pelni uzasadniaja potrzebe szerszego uwzgledniania modelu M5 w analizach

migdzynarodowych przeplywoéw ustug.

Istotnym wktadem rozwazan pracy w rozwdj dyscypliny jest rowniez omowienie
metodyki pomiaru handlu ustugami w przekroju wszystkich pieciu modeli §wiadczenia ushug, a
zwlaszcza modelu M5. W mojej opinii moze to ulatwi¢ prowadzenie dalszych, kompleksowych
badan empirycznych modeli handlu, wykraczajacych poza zawezajaca analize
migdzynarodowej wymiany ustug na podstawie statystyk bilansu platniczego. Prezentacja
metodyki badan modeli handlu objeta w szczegdlnosci obecnie wystepujace, najwazniejsze
ograniczenia i bariery ich pomiaru. Ich identyfikacja wydaje si¢ niezwykle istotna, gdyz
posrednio sygnalizuje, w jakich obszarach konieczne jest podjecie dziatan i wprowadzenie
zmian umozliwiajgcych bardziej precyzyjny pomiar obrotow migdzynarodowego handlu

ustugami.

W wymiarze empirycznym za mo6j wktad do nauki mozna uzna¢ wyznaczenie wartosci
wymiany ustlug Polski w przekroju wszystkich pieciu modeli $wiadczenia ustug;, w
szczegodlnosci dotyczy on oszacowania obrotow realizowanych w modelu obecno$ci handlowe;j
(M3) oraz modelu handlu posredniego (M5). Wedlug mojej wiedzy jest to jedna z pierwszych
takich prob podjeta w polskiej literaturze ekonomicznej, w ktérej — jak juz wczesniej
podkreslatam — dominujg analizy oparte na statystykach bilansu ptatniczego, pomijajace aspekty
zwigzane ze sposobami $wiadczenia uslug. Monografia zwiera zatem nowe tresci i wyniki

badan, ktére stanowig autorski wktad w dyscypline ekonomia i finanse.

Postrzegam moja monografie jako, przede wszystkim, prezentacj¢ aktualnego stanu
badan nad koncepcja i metodyka badan modeli handlu uslugami. Jej czgs¢ empiryczna,
wskazujaca na wage modeli handlu pomijanych na ogoét w dotychczasowych analizach, moze
stanowi¢ punkt wyjécia i — mam nadziej¢ — swego rodzaju zachete do podejmowania dalszych,
poglebionych badan. Niezwykle interesujacym obszarem przysztych analiz moga by¢, moim
zdaniem, m.in. determinanty struktury handlu ustugami w przekroju modeli $wiadczenia ushug,
w szczegdlnosci determinanty zwigzane z procesami integracji ekonomicznej, motywy i
przestanki doboru modeli §wiadczenia ustug w procesach internacjonalizacji firm ustugowych, a

takze handlowe efekty umiedzynarodowienia serwicyzacji produkcji. Waga problematyki oraz
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dynamika proces6w zachodzacych we wspolczesnej gospodarce §wiatowej, zwlaszcza procesow
serwicyzacji produkcji przemystowej, ktora jest jednym z elementéw dokonujacej si¢ czwartej
rewolucji przemystowej, przemawiaja na rzecz dalszych badan modeli migdzynarodowego

handlu ustugami

Zaprezentowany w mojej monografii problem badawczy ma istotne znaczenie
aplikacyjne. Identyfikacja modeli §wiadczenia ustug i ocena rozmiaréw wymiany handlowej
prowadzonej z ich wykorzystaniem jest niezbedna do wszechstronnej oceny wptywu relacji
gospodarczych z zagranica na krajowy sektor ustug. Wiedza ta ma kluczowe znaczenie dla
polityki gospodarczej zorientowanej na stymulowanie rozwoju i konkurencyjnosci tego

najwazniejszego sektora wspolczesnych gospodarek.

Wilasciwe rozpoznanie wielko$ci wymiany prowadzonej w formie poszczegoélnych
modeli jest szczegolnie wazne w ksztaltowaniu efektywnej polityki handlowej kraju w obszarze
przeptywu ustug. Jest to niemate wyzwanie zwazywszy na ogromne zroéznicowanie narzedzi tej
polityki, jakie sg stosowane w wymianie ustug. Dotycza one zarowno przeptywu samych ustug,
jak roéwniez osob i kapitalu; najbardziej istotnymi barierami w mi¢dzynarodowym przeptywie

ustug - jak wynika z rozwazan monografii — moga si¢ okaza¢ te dotyczace wymiany towarow.

Waga polityki handlowej w obszarze przeptywu ustug wzrasta, gdyz jego wolumen
dynamicznie zwicksza si¢, a ustugi staja si¢ coraz czgsciej przedmiotem negocjacji umow
handlowych. Wiedza na temat wielko$ci obrotéw ustugami w przekroju modeli ich §wiadczenia
jest niezbedna dla ustalania celow negocjacyjnych i prowadzenia skutecznej polityki handlowej
przez poszczegdlne kraje. Uwzgledniajac perspektywe Polski - kraju cztonkowskiego Unii
Europejskiej, objetego wspdlna polityka handlowa - szczegdlne istotna wydaje si¢ wiedza na
temat bardzo prawdopodobnych rozbiezno$ci priorytetow negocjacyjnych w zakresie wymiany
ustug, jakie moga posiada¢ poszczegdlni cztonkowie Wspolnoty. W poréwnaniu z ,,nowymi”
krajami cztonkowskimi, dla wyzej rozwinigtych, ,,starych” panstw UE eliminacja ograniczen
dotykajacych tradycyjnego modelu handlu transgranicznego moze mie¢ zdecydowanie mniejsze
znaczenie w prowadzonych negocjacjach. Ta ostatnia grupa krajow, jak pokazaly rozwazania
pracy, w zdecydowanie wigkszym stopniu wykorzystuje w swym handlu uslugami model

obecnosci handlowe;.
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5. Informacja o wykazywaniu sie¢ istotng aktywnoscia naukowa realizowana w wiecej
niz jednej uczelni, instytucji naukowej, w szczego6lnosci zagranicznej

5.1. Obszary prowadzonych badan naukowych

Gtowna osig, wokot ktorej koncentruje si¢ modj dorobek naukowy w dyscyplinie
ekonomia i finanse jest problematyka migdzynarodowych stosunkéw gospodarczych i handlu
miedzynarodowego. Jest to naturalng konsekwencjg obszarow badawczych Katedry Handlu
Zagranicznego, w ktorej jestem zatrudniona od poczatku mojej pracy w Uniwersytecie
Ekonomicznym w Krakowie. Moje zainteresowania badawcze zostaly uksztaltowane gtownie
przez samodzielne studia literaturowe, a takze dzigki realizowanym projektom badawczym oraz

konferencjom naukowym, w ktérych uczestniczytam.

Zainteresowania naukowe po uzyskaniu stopnia doktora nauk ekonomicznych, wpisujac

si¢ w zagadnienia migdzynarodowych stosunkéw gospodarczych i handlu migdzynarodowego,
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podlegaly jednak pewnej ewolucji, ktéra doprowadzita mnie do wyboru tematu rozprawy
habilitacyjnej. Po obronie pracy doktorskiej kontynuowatam podjete w niej badania po§wiecone
migdzynarodowej konkurencyjnosci gospodarek krajowych. W kolejnych latach moje
zainteresowania badawcze zaczety sie koncentrowaé na problematyce bezposrednich inwestycji
zagranicznych, a nastepnie ewoluowaly w kierunku zagadnien zwigzanych z migdzynarodowa
wymiang ustug, ktorej zostala poswigcona tzw. monografia habilitacyjna. Ponadto, w catym
okresie po uzyskaniu stopnia doktora podejmowatam problemy badawcze bezposrednio
zwigzane z prowadzong przeze mnie dziatalno$ciag dydaktyczna, wpisujace si¢ w tematyke
prowadzonych wyktadow i ¢wiczen (z przedmiotow takich jak m.in.: Miedzynarodowe
przeplywy kapitatu, Miedzynarodowy transport i spedycja, Procedury i instrumenty handlu
zagranicznego w Polsce). Moja aktywnos$¢ i zainteresowania naukowe mozna w zwigzku z tym

przypisac do czterech, nastgpujacych obszarow badawczych:

Obszar badawczy 1:  Miedzynarodowa konkurencyjnos¢ gospodarki

Obszar badawczy 2:  Determinanty i skutki przeptywéw bezposrednich —inwestycji
zagranicznych

Obszar badawczy 3:  Modele migdzynarodowego handlu ustugami

Obszar badawczy 4:  Wspotczesne problemy handlu migdzynarodowego

Obszar badawczy 1: Miedzynarodowa konkurencyjnos$¢ gospodarki
Do moich osiggnig¢ w ramach pierwszego obszaru badawczego naleza m.in.

nastepujace publikacje:

1.1. Bombinska E. (2004), Zasoby sily roboczej a miedzynarodowa zdolnos¢ konkurencyjna
Polski w okresie zmian systemowych na tle Czech i Wegier, "Zeszyty Naukowe Akademii
Ekonomicznej w Krakowie", 662, 17-35.

1.2. Bombinska E. (2004), Miedzynarodowa pozycja konkurencyjna gospodarki Polski w
okresie transformacji systemowej na tle Czech i Wegier, "Zeszyty Naukowe Akademii
Ekonomicznej w Krakowie", 639, 5-23.

1.3. Bombinska E. (2010), Zasoby kapitatowe jako determinanta konkurencyjnosci czynnikowej
gospodarki Polski w latach 1995-2005, "Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego
w Krakowie", 837, 5-18.

1.4. Bombinska E. (2010), Konkurencyjnos¢ eksportu i jej miary, "Zeszyty Naukowe
Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie", 845, 43-59

1.5. Bombinska E. (2013), Miedzynarodowa konkurencyjnos¢ gospodarki Polski na tle krajow

Grupy Wyszehradzkiej, "Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Szczecinskiego. Finanse, Rynki
Finansowe, Ubezpieczenia™, 57, 47-59.
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Wiodacym obszarem moich badan prowadzonych bezposrednio po uzyskaniu stopnia
doktora byla problematyka miedzynarodowej konkurencyjnosci gospodarki, zarowno w
wymiarze konkurencyjnosci czynnikowej (zdolnosci konkurencyjnej), jak i konkurencyjnosci
wynikowej (pozycji konkurencyjnej). Badania dotyczyly glownie gospodarki Polski, a takze —
na ogot poréwnywanych z nig — gospodarek Czech i Wegier oraz Stowacji. W szczegodlnosci w
analizach konkurencyjnosci czynnikowej, rozumianej jako zdolnos¢ gospodarki otwartej do
dlugofalowego wzrostu 1 rozwoju, skupialam uwage na tradycyjnych determinantach
zasobowych konkurencyjnosci gospodarki, do ktérych nalezg zasoby kapitalowe oraz zasoby
ludzkie. Badatam zmiany zachodzace w rozmiarach, strukturze i efektywno$ci wykorzystania
tych czynnikow produkcji oraz konsekwencje ich przemian dla zdolno$ci konkurencyjnej
krajow [1.1 1 1.3]. Z kolei w badaniach poswigconych migdzynarodowej pozycji
konkurencyjnej, kategorii ekonomicznej, ktéra odnosi si¢ do wudzialu kraju w
migdzynarodowym podziale pracy i szeroko rozumianej wymianie gospodarczej (tj. wymianie
towarow, ustug i czynnikow wytworczych), koncentrowatam si¢ glownie na wymianie
towarowej. Jej analiza, prowadzona przy wykorzystaniu szeregu miar ogdlnych pozycji
konkurencyjnej, objeta réwniez ocen¢ zmian wzorca przewagi konkurencyjnej z
wykorzystaniem teorii etapow rozwoju gospodarczego M.E. Portera [1.2]. Wsrod zagadnien
badawczych podejmowanych w poczatkowym nurcie moich badan znalazty si¢ rowniez
mierniki stosowane do oceny konkurencyjnosci eksportu kraju.  Podjgtam probe ich
systematyzacji oraz wskazania ograniczen analitycznych badan prowadzonych z ich
wykorzystaniem [1.4]. W badaniach po$wieconych problematyce konkurencyjnosci, ktore
prowadzitam w podzniejszym okresie ponownie skupitam si¢ na analizie poréwnawczej
determinant konkurencyjnosci gospodarki Polski i innych krajow Grupy Wyszehradzkiej. W
odrdznieniu od wczesniejszych badan, wykorzystatam w nich metodyke stosowana przez World
Economic Forum, w tym czynniki i konstruowane na ich podstawie subindeksy

konkurencyjnosci [1.5].

Obszar badawczy 2: Determinanty i skutki przeplywéw bezposrednich
inwestycji zagranicznych
Wsrdd moich osiggnie¢ w ramach drugiego obszaru badawczego mozna wymieni¢ m.in.

nastepujace publikacje:

2.1. Bombinska E. (2008), Wphw bezposrednich inwestycji zagranicznych na rynek pracy w
Polsce (wybrane zagadnienia), "Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie",
777, 133-146.

2.2. Bombinska E. (2011), Bezposrednie inwestycje zagramiczne a bilans platniczy kraju
goszczgeego - przypadek Polski, "Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego w
Poznaniu”, 179, 33-44.
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red. B. Pera, S. Wydymus, Difin SA, Warszawa, s. 222-244,

2.7. Bombinska E. (2016), Kierunki rozwoju wewngqtrzafrykanskich bezposrednich inwestycji
zagranicznych, "International Business and Global Economy", 35(2), 27-42.

2.8. Bombinska E. (2017), Brexit a bezposrednie inwestycje zagraniczne W Wielkiej Brytanii,
"Horyzonty Polityki", 8(22), 171-192.

Drugi wazny obszar prowadzonych przeze mnie badan stanowi problematyka
migdzynarodowych przeptywow kapitatu w formie bezposrednich inwestycji zagranicznych.
Glownym nurtem badan w tym zakresie byla ocena konsekwencji naptywu bezposrednich
inwestycji zagranicznych (BIZ) dla gospodarek przyjmujacych te inwestycje, w szczegolnosci
dla gospodarki Polski. Analizowatam skutki naptywu BIZ dla polskiego rynku pracy, dowodzac
na ogot korzystnych - w wymiarze iloSciowym, jakosciowym i lokalizacyjnym - efektow
obecnos$ci zagranicznego kapitatu [2.1]. Podjetam takze probe oceny skutkéw naptywu kapitatu
bezposredniego dla bilansu platniczego Polski [2.2]. Wyniki analizy potwierdzity obserwowana
w wielu stabiej rozwinigtych krajach prawidlowos¢, iz BIZ stanowig z jednej strony istotne
zrédlo finansowania deficytu obrotow biezacych bilansu platniczego, z drugiej za§ w bardzo
duzym stopniu determinujg jego rozmiary. Wsréd badanych przeze mnie efektow naptywu
kapitatu produkcyjnego do Polski znalazty si¢ rowniez skutki w postaci transferu technologii
dokonujacego si¢ za posrednictwem BIZ [2.5], a takze — analizowane na gruncie teoretycznym
— konsekwencje obecno$ci zagranicznego kapitalu produkcyjnego dla eksportu panstw
goszczacych inwestycje [2.3]. W ten ostatni watek komplementarno$ci/substytucyjnosci
wymiany handlowej i BIZ wpisuje si¢ rowniez czeSciowo tematyka mojej monografii
wskazanej w punkcie 4.1. Oprocz Polski moje zainteresowania w omawianym obszarze
badawczym skupialy si¢ takze na rozwijajacych si¢ krajach Afryki. Podjetam probe krytycznej
oceny skutkow naptywu BIZ dla rozwoju gospodarczego panstw afrykanskich [2.6], a takze
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analizowatam determinanty i specyfik¢ inwestycji zagranicznych podejmowanych na tym
kontynencie przez kraje rozwijajace si¢, w szczegolnosci kraje afrykanskie [2.7]. Obok efektow
przeplywow kapitalu bezposredniego drugim nurtem badawczym w omawianym obszarze
badan byta analiza czynnikoéw i barier rozwoju BIZ w ujeciu makroekonomicznym. W ten nurt
wpisuja si¢ moje publikacje poswigcone skutkom, jakie wywotat kryzys finansowy i
gospodarczy 2008 r. w obszarze mi¢dzynarodowych przeplywow kapitatu [2.4], a takze badania
dotyczace wplywu proceséw integracji i dezintegracji gospodarczej na BIZ [2.8].

Obszar badawczy 3: Modele mi¢dzynarodowego handlu ustugami

Do moich osiagnie¢ w ramach trzeciego obszaru badawczego naleza m.in. nastepujace

publikacje:

3.1. Bombinska E. (2014), Pozycja podmiotow zagranicznych w sektorze ustug w Polsce w
okresie poakcesyjnym, "Unia Europejska.pl”, 5 (228), 36-44.

3.2. Bombinska E. (2014), Pozycja panstw azjatyckich w Swiatowym eksporcie ustug na
poczgtku XXI wieku, "Prace Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego we Wroctawiu", 369/1,
78-88.

3.3. Bombinska E. (2017), The Role of FDI in Development of the Services Export of the Host
Country : a Case of Poland (w:) Growth, Competitiveness and International Trade from the
EuropeanPerspective, red. T. Lazibat, K. Wach, B. Knezevi¢, University of Zagreb. Faculty of
Economics and Business, Zagreb, 127-142.

3.4. Bombinska E. (2017), Obecnos¢ handlowa (GATS-3) jako forma sSwiadczenia ustug w
handlu miedzynarodowym, "Prace Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego we Wroctawiu",
498, 22-31.

3.5. Bombinska E. (2018), Foreign Direct Investments and International Trade in Services in
Poland, Czech Republic and Hungary, "Przedsigbiorczo$¢ i Zarzadzanie", 19(10/3), 155-166.

3.6. Bombinska E. (2018), Transatlantyckie obroty ustugowe Unii Europejskiej w swietle zasad
WTO, "Studia i Materialy. Miscellanea Oeconomicae", 22(1), 253-264.

3.7. Bombinska E. (2019), International Trade in Services : SomeEvidence on the Influence of
International Servicification of Manufacturing, "International Entrepreneurship Review", 5(2),
107-117.

3.8. Bombinska E. (2021), Znaczenie modelu 5. swiadczenia ustug w polskim eksporcie na tle
Czech, Wegier i Stowacji (w:) Od gospodarstwa domowego do gospodarki globalnej, red. E.
Slezak, D. Choros-Mrozowska, M. Michorowski, Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie,
Krakow, s. 174-187.
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Wiodacym obszarem moich badan naukowych prowadzonych w ostatnich kilku latach,
ktorych gtdéwnym punktem stata si¢ monografia wskazana w jako gtdéwne osiagnigcie naukowe
w punkcie 4.1., byta i pozostaje problematyka modeli migdzynarodowego handlu ustugami.
Zainteresowanie tg tematyka zrodzilo si¢ na gruncie badan nad przeptywami BIZ, ktorych
znaczaca cze$¢, jak pokazujg dane statystyczne, jest lokowana w sektorze ustug. Obecnosé
podmiotow zagranicznych w tym sektorze ma istotny wplyw na efektywnos$¢ jego
funkcjonowania, co — w odniesieniu do gospodarki Polski — stanowito przedmiot podjetych
przeze mnie badan [3.1]. Rozwijajac je skoncentrowalam si¢ na analizie roli, jaka odgrywaja
podmioty zagraniczne w rozwoju miedzynarodowych obrotéw ustlugami w Polsce, a uzyskane
wyniki wskazaty na przewazajacy udzial tej grupy przedsigbiorstw w polskim handlu
ustugowym oraz wysoki poziom konkurencyjnosci ich eksportu [3.3]. W poczatkowym okresie
w moich badaniach nie uwzgledniatam zréznicowanych modeli $wiadczenia ustug w handlu
migdzynarodowym 1 wykorzystywatlam jako zroédto danych wylacznie statystyki bilansu
platniczego. Poszerzalam natomiast zakres geograficzny prowadzonych analiz, obejmujac nimi
rowniez grupe krajow rozwijajacych sie, w szczegdlnosci panstwa azjatyckie, ktorych pozycja
w $wiatowym handlu ustugami ulegla bardzo duzej poprawie w pierwszej dekadzie XXI w
[3.2]. Na kolejnym etapie moich badan nad handlem ustugami zostal uwzgledniony model
obecno$ci handlowej (trzeci model $swiadczenia ustug wyrézniony w GATS). Opierajac si¢ na
statystykach zagranicznych jednostek zaleznych (FATS) podjetam probe oceny jego znaczenia
w mig¢dzynarodowych obrotach ustugami krajow znajdujacych si¢ na réznym poziomie rozwoju
gospodarczego i1 posiadajacych zroznicowany udzial w §wiatowych przeptywach ustug [3.4, 3.5
i 3.6]. Wyniki prowadzonych badan jednoznacznie wskazywatly, ze ten model $wiadczenia
ustug — ktorego obroty sg catkowicie pomijane w statystykach bilansu ptatniczego — dominuje w
mig¢dzynarodowym handlu ustugami, cho¢ jego znaczenie w eksporcie uslug poszczegoélnych
krajow jest zr6znicowane i powigzane z poziomem ich rozwoju gospodarczego. Ostatnim
tematem badawczym w omawianym obszarze moich badan byta prezentacja koncepcji i proba

oszacowania obrotow piatego modelu §wiadczenia ustug [3.7 1 3.8].

Obszar badawczy 4: Wspolczesne problemy handlu miedzynarodowego
Wsrod moich osiggnig¢é w ramach czwartego obszaru badawczego mozna wymieni¢

m.in. nastepujace publikacje:

4.1.Bombinska E. (2012), Wphw kryzysu finansowego i ekonomicznego na bilans ptatniczy
krajow rozwijajgcych sie w latach 2008-2010, "Prace i Materialy Instytutu Handlu
Zagranicznego Uniwersytetu Gdanskiego", 31/1, 30-49.
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4.2. Bombinska E. (2014), Mozliwosci wspierania eksportu w Swietle miedzynarodowych
zobowigzan Polski, "Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie", 6 (930),
87-100.

4.3. Bombinska E. (2015), System wspierania eksportu w Polsce w okresie poakcesyjnym (w:)
Polska - 10 lat cztonkostwa w Unii Europejskiej, Materialy Miedzynarodowej Konferencji
Naukowej ,,UE — 10 lat po najwigkszym rozszerzeniu”, red. E. Matuszynska, G. Mazur, I.
Musiatkowska, Katedra Europeistyki Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu i Instytut
Zachodni w Poznaniu, Poznan, 427-440.

4.4 Bombinska E. (2016), Unia Europejska wobec zagrozen wspolczesnym piractwem morskim,
"Przedsigbiorczo$¢ i Zarzadzanie", 17(8/2), 197-211.

4.5.Bombinska E. (2017), Kierunki rozwoju swiatowego transportu morskiego na poczqtku XXI
wieku - wybrane aspekty, "Studia i Prace WNEiZ US", 49(2), 281-296.

4.6. Bombinska E. (2017), Konsekwencje wdrozenia Unijnego Kodeksu Celnego dla podmiotow
prowadzgcych wymiang handlowg z zagranicq (w:) Handel zagraniczny i biznes
miedzynarodowy we wspolczesnej gospodarce : ksigga jubileuszowa dedykowana Profesorowi
Stanistawowi Wydymusowi, red. M. Maciejewski, K. Wach, Uniwersytet Ekonomiczny w
Krakowie, Krakow, 313-321.

4.7. Bombinska E. (2018), How SecureAre International Trade Supply Chains : the Threat of
Modern MaritimePiracy (w:) Trade Perspectives in the Context of Safety, Security, Privacy and
Loyalty, red. S. Renko, B. Knezevi¢, Cambridge Scholars Publishing, Newcastle upon Tyne, 88-
110.

Problematyka badan naukowych wyktadowcy wyzszej uczelni czgsto nie jest $cisle
powigzana z tematyka prowadzonych przez niego zaje¢ dydaktycznych. Dynamika zjawisk
ekonomicznych w naturalny sposéb sktania jednak do podejmowania badan nad zagadnieniami
bedacymi przedmiotem prowadzonych wykladow, ¢wiczen czy seminariow. W moim
przypadku badania takie byly podejmowane kilkukrotnie, w r6znych okresach mojej pracy
dydaktyczno-naukowej. Dotyczyly one bardzo zrdéznicowanych tematoéw, wpisujgc si¢ jednak
w problematyke szeroko rozumianego handlu migdzynarodowego. W ramach opisywanego
obszaru badawczego mozna wyr6znic trzy nurty prowadzonych przeze mnie badan. Pierwszy z
nich, powigzany z problematyka BIZ, dotyczyt skutkéw, jakie wywotat kryzys gospodarczy
2008 r. w bilansie ptatniczym krajow rozwijajagcych sie, w szczegolnosci w przeplywach
uyjmowanych na rachunku finansowym [4.1]. Wyniki badan wykazaty, iz najbardziej
niestabilnym komponentem sktadowym przeptywow kapitatu w tych krajach w okresie kryzysu
nie byly inwestycje portfelowe, lecz tzw. pozostale przeptywy, obejmujace m.in. pozyczki i
kredyty. Drugi nurt badawczy w omawianym obszarze badan stanowig zagadnienia zwigzane z
instrumentami polityki handlowej i regulacjami prawnymi handlu zagranicznego w Polsce. W

ramach tego nurtu podjetam probg oceny zmian, jakie nastagpily w systemie wspierania eksportu
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w okresie poakcesyjnym; analizowalam takze ograniczenia dopuszczalnych form i zakresu
wsparcia polskich eksporterow, bedace konsekwencja przyjetych przez nasz kraj zobowigzan
mig¢dzynarodowych [4.2 i 4.3]. Przedmiotem moich badan byly takze skutki zmian uregulowan
prawa celnego dla podmiotéw zaangazowanych w wymiang towarowa z zagranicg [4.6]. W
ramach trzeciego nurtu badawczego skoncentrowalam si¢ na problemach funkcjonowania
transportu morskiego — gatezi transportu, ktora posiada dominujacy udzial w przewozach
towarow w $wiatowym handlu. Badatam tendencje rozwojowe $wiatowego handlu morskiego,
a takze analizowalam konsekwencje ekonomiczne wspdlczesnego piractwa morskiego [4.4, 4.5
i 4.7].

5.2. Dorobek publikacyjny — syntetyczna charakterystyka

Glowna forme mojej aktywnosci naukowej po uzyskaniu stopnia doktora nauk
ekonomicznych stanowila dziatalno$¢ publikacyjna. Moj dorobek naukowy po doktoracie
obejmuje 61 recenzowanych prac naukowych, na ktore sktadajg si¢: monografia habilitacyjna,
36 artykutow w czasopismach naukowych (w tym 25 publikacji z listy B MNiSW i jedna z listy
2021 r.), 17 rozdzialow w monografiach, 2 redakcje monografii naukowych oraz 5 rozdziatow
w materiatach konferencyjnych. Laczna liczba punktow za prace opublikowane w okresie po
uzyskaniu stopnia doktora wynosi 537. Wykaz publikacji znajduje si¢ w Zalgczniku nr 4, a

zestawienie mojej aktywnosci publikacyjnej w ujeciu ilo§ciowym prezentuje tabela 3.

Tabela 3. Ilosciowe zestawienie dorobku publikacyjnego po uzyskaniu stopnia doktora
(stan na dzien 6.12.2021)

Liczba publikacji Liczba
L Rodzaj publikacji W jezyku W jezyku punktéw
P polskim angielskim Razem

1 Monografie naukowe 1 - 1 120

’ Redakcja monografii naukowych 2 - 2 -

3 Rozdzialy w monografiach 15 2 17 85
naukowych

4 Rozdzialy w materiatach 3 2 5 5
konferencyjnych

5 Artykuty naukowe 33 3 36 327

6 Ogélem liczba 54 7 61 537
publikacji/punktow

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie bazy Dorobek Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie.

Wséréd wydawcow moich publikacji znajduja si¢ krajowe renomowane wydawnictwa
naukowe i instytucje badawcze (Difin, CeDeWu, Instytut Badan Rynku Konsumpcji i
Koniunktur), wydawnictwa uniwersyteckie (Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie,
Uniwersytet Ekonomiczny we Wroctawiu, Uniwersytet Ekonomiczny w Poznaniu, Uniwersytet

Gdanski, Uniwersytet Szczecinski, Uniwersytet Jana Kochanowskiego w Kielcach, Spoteczna
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Akademia Nauk w Warszawie, Akademia Ignatianum w Krakowie), a takze wydawnictwa
zagraniczne (Cambridge Scholars Publishing, Uniwersytet w Zagrzebiu, Uniwersytet w
Zylinie).

Moja aktywnos$¢ naukowg mozna rowniez wykaza¢ w ujeciu iloSciowym, poprzez
zestawienie sumarycznej parametryzacji cytowan mojego dorobku publikacyjnego. Jego
charakterystyke bibliometryczng, zgodnie z raportem przygotowanym przez Biblioteke Glowna

Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie oraz wedtug Google Scholar,pokazuje tabela 4.

Tabela 4. Tlo$ciowe zestawienie cytowalno$ci dorobku publikacyjnego wedlug bazy UEK i Google Scholar
(stan na dzien 6.12.2021), bez autocytowan

L Zrédio Liczba Liczba cytowanych h-indeks
P- cytowan publikacji

1 Web of Science 0 0 0

5 Web of Science B* 2 1 -

3 Scopus 0 0 0

4 Scopus B* 1 1 -

5 BazEkon 18 14 2

6 Inne Zroédta 10 7 2

7 Statystyka  calosciowa  UEK  (bez 30 16 3

powtorzen)
8 Statystyka wedlug Google Scholar 60 16 5
B* uwzglednia cytowania referencji nieindeksowanych w tych bazach (Scopus, WoS), ale cytowanych w

publikacjach indeksowanych w tych bazach

Zrédlo: opracowanie wlasne na podstawie bazy cytowan pracownikéw Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie:
raport bez autocytowan [https://bazybg.uek krakow.pl/cytowania/pracownik/103/1] i  Google  Scholar
[https://scholar.google.pl/citations?view_op=list_works&hl=pl&user=wEYfQSUAAAAJ, 6.12.2021]

5.3. Inne formy aktywnosci badawczo-naukowej

Oproécz dziatalnosci publikacyjnej moja aktywnos$¢ badawczo-naukowa po uzyskaniu
stopnia doktora przyjmowata rowniezinne formy (ich szczegbtowy wykaz znajduje si¢ w

zataczniku nr 4 do wniosku o przeprowadzenie postepowania habilitacyjnego).

Na forum krajowym i zagranicznym popularyzowatam wyniki prowadzonych badan
naukowych poprzez udziat w konferencjach naukowych. Przygotowatam referaty na 29
konferencji organizowanych zarowno w kraju (20 konferencji), jak i za granica (9 konferencji).
Ponadto uczestniczytam w 17 konferencjach ogoélnopolskich organizowanych cyklicznie przez
mojg macierzysta katedr¢ — Katedr¢ Handlu Zagranicznego, petniac role wspotgospodarza i

biorgc udzial w dyskusjach plenarnych i panelowych.

Wzigtam udziat w 17 projektach badawczych realizowanych w Uniwersytecie
Ekonomicznym w Krakowie (wcze$niej Akademii Ekonomicznej w Krakowie) w ramach

utrzymania potencjalu badawczego uczelni. Tematyka badawcza tych projektow byta zwigzana
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z problemami handlu mi¢dzynarodowego i wymiany handlowej Polski, a mdj udziat w nich
polegal na opracowaniu czeSci badan dotyczacej, na ogot, przeptywoéw Kkapitatu lub

mig¢dzynarodowej wymiany ustug.

Jedng z istotnych form mojej aktywnosci naukowej stanowi praca redakcyjna. Od 2016
r. jestem czlonkiem komitetu redakcyjnego oraz pemig¢ funkcje redaktora technicznego
czasopisma ,,International Entrepreneurship Review” (IER), kwartalnika wydawanego przez
Centrum Przedsigbiorczo$ci Strategicznej i Miedzynarodowe] w $cislej wspotpracy z Katedra
Handlu Zagranicznego Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie. Zgodnie z decyzja Ministra
Edukacji i Nauki z 1 grudnia 2021 r. czasopismo ,International Entrepreneurship Review”
otrzymato 100 punktow za publikacj¢ naukowa. W 2018 r. bytam redaktorem wniosku, a w
latach 2019-2020 koordynatorem realizacji projektu, ktory zostat zgloszony przez czasopismo
»International Entrepreneurship Review” (wczesniej ,,Przedsiebiorczo$¢ Migdzynarodowa™) do
pierwszego konkursu MNiSW w ramach programu ,,Wsparcie dla czasopism naukowych”
(WCN 2019-2020).

Pelnitam takze funkcj¢ recenzenta dla czasopism naukowych: ,Horyzonty Polityki”
(Akademia Ignatianum w Krakowie, lista MEIN 2021, 100 pkt.) i ,,Horyzonty Wychowania”
(Akademia Ignatianum w Krakowie, lista MEIN 2021, 70 pkt.), oraz ,Zarzadzanie i
Przedsigbiorczo$¢” (2 recenzje), jak rowniez recenzowatam artykuty zgloszone na konferencje
mi¢dzynarodowe (5th AIB-CEE ChapterAnnual Conference 2018, Second International
Scientific Conference on Economics and Management EMAN 2018).

Moja dziatalno$¢ naukowo-badawcza zostala wyrdzniona dziewigcioma nagrodami
Rektora Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie: trzykrotnie za indywidualne osiggniecia
naukowe (w 2002 r., 2014 r. 1 2016 1.) i sze$ciokrotnie za zespolowe osiggnigcia naukowe (za

osiggniecia w 2012 r. — dwie nagrody, 2013 r., 2014 r., 2015r., 2016 1.).

W dotychczasowym przebiegu kariery zawodowej dzialalno$¢ naukowa prowadzitam
roéwniez poza moja macierzysta uczelnig. W okresie mojego zatrudnienia w Wyzszej Szkole
Zarzadzania i Bankowosci w Krakowie, oprocz dziatalnosci dydaktycznej prowadzitam rowniez
badania naukowe oraz uczestniczylam w konferencjach naukowych organizowanych przez te
uczelni¢. Efektem moich badan prowadzonych w Wyzszej Szkole Zarzadzania i Bankowosci w
Krakowie sa publikacje wydawane przez t¢ uczelni¢: (1) Bombinska E. (2008), Procedury
celne w swietle regulacji wspolnotowego kodeksu celnego (W:) Wspoiczesne uwarunkowania
dziatalnosci przedsigbiorstw, red. P. Kawa, Oficyna Wydawnicza Text, Krakéw, 37-58; (2)
Bombinska E. (2010), Swoboda przeptywu kapitatu a dziatalnos¢ przedsigbiorstw na jednolitym
rynku wewnetrznym Unii Europejskiej, "Zeszyt Naukowy Wyzszej Szkoly Zarzadzania i
Bankowosci w Krakowie", 15/16, 63-77; (3) Bombinska E. (2010), Konkurencyjnosé
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gospodarki Polski w swietle miedzynarodowych rankingow (w:) Wybrane problemy i aspekty
zarzgdzania : teoria i praktyka, red. P. Kawa, Oficyna Wydawnicza Text, Krakow, 201-215; (4)
Bombinska E. (2011), Skutki liberalizacji miedzynarodowych przeptywow kapitatu, "Zeszyt
Naukowy Wyzszej Szkoly Zarzadzania i Bankowosci w Krakowie", 18, 21-34; (5) Bombinska
E. (2011), Makroekonomiczne teorie bezposrednich inwestycji zagranicznych, "Zeszyt
Naukowy Wyzszej Szkoty Zarzadzania i Bankowosci w Krakowie", 21, 38-53; (6) Bombinska
E. (2012), Bezposrednie inwestycje zagraniczne Unii Europejskief w Polsce w okresie
poakcesyjnym, "Zeszyt Naukowy Wyzszej Szkoty Zarzadzania i Bankowosci w Krakowie", 25,
7-21; (7) Bombinska E. (2013), Tendencje rozwojowe migdzynarodowej wymiany ustug w
latach 2000-2011, "Zeszyt Naukowy.pl Wyzszej Szkoly Zarzadzania i Bankowo$ci w
Krakowie", 30, 1-18; (8) Bombinska E. (2014), Rownowaga zewnetrzna krajow rozwijajgcych
sie w latach 2007-2012 na przykladzie parstw Azji i Europy Srodkowo-Wschodniej (w:)
Krajowe i migedzynarodowe aspekty funkcjonowania gospodarek - perspektywa pokryzysowa,
red. P. Kawa, Oficyna Wydawnicza Text, Krakéw, 107-123.

6.Informacja o  osiagnieciach  dydaktycznych, organizacyjnych oraz
popularyzujacych nauke

Bardzo waznym obszarem mojej aktywnosci zawodowej jest dziatalno$¢ dydaktyczna.
W trakcie mojej dotychczasowej pracy w Uniwersytecie Ekonomicznym w Krakowie
(wczesniej: Akademii Ekonomicznej w Krakowie) opracowatam programy autorskie i
poprowadzitam wyktady, ¢wiczenia i konwersatoria na réoznych poziomach studiow (studia
licencjackie i magisterskie), gtownie na kierunku Miedzynarodowe stosunki gospodarcze.
Opracowatam 50 kart przedmiotow (wedtug systemu UEK — Polska Rama Kwalifikacji, stan na
dzien 27.11.2021), w tym karty dla szesciu réznych przedmiotow na studiach pierwszego i

drugiego stopnia.

W okresie mojego zatrudnienia w Uniwersytecie Ekonomicznym w Krakowie
prowadzitam zajecia z nastepujacych przedmiotow: Podstawy marketingu, Ekonomika i
organizacja handlu zagranicznego, Handel migdzynarodowy, Migdzynarodowe przeptywy
kapitatu, Miedzynarodowy transport i spedycja, Ubezpieczenia w obrocie miedzynarodowym,
Procedury i instrumenty handlu zagranicznego w Polsce, International Transactions (przedmiot
w jezyku angielskim). Z kolei w Krakowskiej Akademii im. Andrzeja Frycza Modrzewskiego
(wezesniej Krakowskiej Szkole Wyzszej im. Andrzeja Frycza Modrzewskiego) oraz w Wyzszej
Szkole Zarzadzania i Bankowo$ci w Krakowie prowadzitam wyklady 1 ¢wiczenia z

przedmiotow Handel migdzynarodowy oraz Ekonomika handlu zagranicznego.

Odzwierciedleniem mojego zaangazowania w dydaktyke jest fakt, iz moje roczne

obcigzenia dydaktyczne w okresie zatrudnienia na stanowisku adiunkta (pensum 210 godzin) w
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Uniwersytecie Ekonomicznym w Krakowie ksztaltowaty si¢ pomiedzy 320 a 500 godzin; w
roku akademickim 2020/2021 poprowadzitam 400 godzin zajg¢. Szczegdlnym zroédtem mojej
satysfakcji zawodowej w obszarze dydaktyki i motywacja do ciaglego podnoszenia jakosci
moich zaje¢ s3 wysokie oceny, ktoére uzyskuje w wynikach ankiet studenckich
przeprowadzanych co semestr w ramach Wewngtrznego Systemu Zapewnienia Jakosci
Ksztalcenia w Uniwersytecie Ekonomicznym w Krakowie (w najnowszym badaniu
og6lnouczelnianym wykonanym w czerwcu 2021 r. uzyskalam ogo6lna ocene zajec¢
dydaktycznych 5,35, gdzie 5,0 oznacza oceng¢ bardzo dobra, a 5,5 ocene celujaca). Zajecia
dydaktyczne wzbogacam wykorzystujac do tego celu platforme e-learningowa Moodle, na

ktorej uruchomione sa kursy z wszystkich prowadzonych przeze mnie przedmiotow.

Sprawujac opieke naukowa nad studentami Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie
przygotowujacymi prace dyplomowe na kierunku Miedzynarodowe stosunki gospodarcze
bytam promotorem 180 prac licencjackich i 213 prac magisterskich. Bytam rowniez
recenzentem 89 prac magisterskich i licencjackich. Funkcje promotora i recenzenta pelnitam
rowniez w Wyzszej Szkole Zarzadzania i Bankowosci w Krakowie, gdzie wystgpowatam w roli
promotora prac magisterskich 86 studentow oraz recenzenta prac 49 studentéow. Lacznie pod

moim kierunkiem powstato 479 prac dyplomowych.

Za moje szczegdlne osiagnigcie dydaktyczne uwazam promotorstwo pracy licencjackiej
pt. ,,Wplyw postepu technicznego na nieréwnosci ekonomiczne na przykladzie Stanow
Zjednoczonych”, autorstwa Pana Mateusza Maruszewskiego; praca zaj¢ta 1. miejsce w grupie
prac licencjackich w V edycji Konkursu na najlepsza prace z zakresu Migdzynarodowych
Stosunkow Gospodarczych, odbywajacego si¢ pod patronatem Ministerstwa Przedsigbiorczosci

i Technologii.

Jako formg¢ wyr6znienia prowadzonych przeze mnie prac dyplomowych traktuje
rowniez publikacje przygotowanych na ich podstawie pod moim kierunkiem trzech artykutéw
naukowych, ktore w 2018 r. zostaly opublikowane w czasopismie ,International
Entrepreneurship Review | Przedsigbiorczo$¢ Migdzynarodowa” (Vol.4, Nr 1 i 2) w ramach

debiutow studenckich.

Moja dzialalno$¢ dydaktyczna zostala wyrdzniona w 2017 r. i 2018 r. nagrodami

Rektora Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie za indywidualne osiagnigcia dydaktyczne.

Jestem zaangazowana w prac¢ na rzecz studentow, zwlaszcza studentow kierunku
Migdzynarodowe stosunki gospodarcze UEK Krakow, poprzez organizacje i wspotudziat w
licznych projektach realizowanych z ich udzialem. Od 2016 r. petlni¢ funkcj¢ redaktora
naczelnego czasopisma studenckiego ,Trade-in. Newsletter Handlu Zagranicznego”.

Czasopismo, stworzone przez Koto Naukowe oraz Katedr¢ Handlu Zagranicznego
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Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie, poswigcone jest problematyce handlu
zagranicznego. Publikowane sa w nim zaré6wno artykuly o charakterze popularno-naukowym,
jak rowniez wywiady z praktykami zycia gospodarczego, w tym, w szczegdlnosci z
absolwentami  specjalnosci Handel Zagraniczny, ktoéra funkcjonuje na kierunku

Migdzynarodowe stosunki gospodarcze.
Moja aktywnos$¢ organizacyjna i popularyzujaca nauke obejmowata rowniez:

e Aktywny udzial (prowadzenie panelu, udzial w charakterze eksperta) w cyklicznych
imprezach organizowanych przez Katedr¢ Handlu Zagranicznego i Koto Naukowe
Handlu Zagranicznego, mi. in. w:

- Forum Handlu Zagranicznego — ktérego celem jest stworzenie mozliwosci
wymiany pogladéw miedzy srodowiskiem biznesu, nauki a studentami na temat
funkcjonowania wspoétczesnego handlu zagranicznego i migdzynarodowego;

- turnieju wiedzy o handlu migdzynarodowym ,,Awantura o handel”.

e Regularny udzial w organizowanych corocznie Dniach Otwartych Uniwersytetu
Ekonomicznego w  Krakowie, podczas ktorych prezentowatam kierunek
Miedzynarodowe stosunki gospodarcze;

e Udziat w uroczystych pozegnaniach absolwentow kierunku Miedzynarodowe stosunki
gospodarcze;

e Pelnienie funkcji wspotgospodarza w 17, cyklicznie odbywajacych si¢ ogolnopolskich
konferencjach naukowych organizowanych przez Katedr¢ Handlu Zagranicznego
Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie; dwukrotnie bytam cztonkiem komitetow
organizacyjnych tych konferencji;

e Dzialalno§¢ organizacyjng w  czasopiS$mie ,International Entrepreneurship
Review”(wczesniej ,,Przedsiebiorczos¢ Miedzynarodowsa”); w 2018 r. bylam
redaktorem wniosku, a w latach 2019-2020 koordynatorem realizacji projektu, ktory
zostal zgloszony przez czasopismo ,International Entrepreneurship Review” do
pierwszego konkursu MNiSW w ramach programu ,Wsparcie dla czasopism
naukowych.Celem programu jest wsparcie wydawcow polskich czasopism naukowych
nieujetych w migdzynarodowych bazach czasopism naukowych o najwigkszym zasiggu,

lecz publikujacych artykuty naukowe o wysokim poziomie naukowym.

Moje dziatania organizacyjne zostaty docenione w 2019 r. w formie nagrody II stopnia
Rektora Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie za zespotowe osiggniecia w dziedzinie

organizacyjnej w 2018 r.
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Swoja wiedz¢ w dziedzinie handlu zagranicznego wykorzystywatam rowniez
wspolpracujac z otoczeniem gospodarczym. W 2007 roku rozpoczetam wspotprace z
przedsiebiorstwem Magalie. Firma ta, nalezaca do sektora MSP, prowadzi dziatalno$é w branzy
meblarskiej sprzedajac swoje produkty na rynku polskim; prowadzi réwniez ich eksport do
Niemiec i Austrii. Moja wspotpraca z Magalie obejmowata: przygotowanie biznes planu,
szkolenia dla pracownikéw nt. organizacji transakcji eksportowych, a takze ustugi doradcze
zwigzane z ich realizacja. Wspotpraca z firmg Magalie zaowocowata nawigzaniem kontaktow z
trzema kolejnymi firmami dzialajagcymi w matopolskiej branzy meblarskiej (ich wykaz znajduje
si¢ w zalagczniku nr 5). W ich przypadku wspolpraca ograniczyta si¢ do przeprowadzenia
szkolen pracownikow dotyczacych regulacji polskiego prawa celnego i sposobow rozliczen
stosowanych w handlu zagranicznym. Ostatecznie w 2015 roku podjetam decyzj¢ o rezygnacji z

tej formy mojej aktywnos$ci zawodowe;j, koncentrujac si¢ na dziatalnosci badawczo-naukowe;j.

PODPIS ZAUFANY

ELZBIETA
BOMBINSKA

14.12.2021 19:51:22 [GMT+1]
Dokument podpisany elektronicznie
podpisem zaufanym

47



